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eev – Ihr Werbepartner für
die Elektrobranche

Die Marketing-Organisation der Elektrobranche
Die Schweizerische Elektro-Einkaufs-Vereinigung eev Genossen-
schaft  ist die wichtigste Marketing- und Serviceorganisation des 
Schweizer Elektrogewerbes. Sie besteht seit 1923 und hat rund 
1900 Mitgliedsfirmen in allen Landesteilen der Schweiz. Gemeinsam 
mit ihren Mitgliedern und den mehr als 120 Vertragspartnern hat die 
eev das Ziel, die Elektrobranche weiter zu stärken. 

ELITE Electro-Partner – die Elektroprofis
Die ELITE Electro-Partner sind die Elektroprofis für die Schweiz und 
Liechtenstein. Sie planen, installieren, überprüfen und warten Elek-
troinstallationen, Haushaltsgeräte, intelligente Gebäudesysteme für 
Privathaushalte, Gewerbe und Industrie. Die eev-Mitglieder fördern 
mit Beratung, Vorführung, Installation, Reparatur, Wartung und 
umfangreichen Serviceleistungen die hochwertigen Produkte und 
Dienstleistungen der Geschäft spartner. 

Das grösste Netzwerk der Elektrobranche
Mit ihren attraktiven und vielseitigen Werbemöglichkeiten bietet 
die eev ihren Geschäft spartnern Zugang zum grössten Netzwerk im 
Schweizer Elektrogewerbe. Ein Netzwerk, welches stetig mit neuen, 
leistungsfähigen Partnern erweitert wird. Für eine starke Zukunft  der 
Mitglieder und des Elektrogewerbes.

Werben mit der eev
Auch im digitalen Zeitalter sind Druckprodukte wie unsere Mit-
gliederzeitschrift  Flash unbestritten ein Zeichen für Beständigkeit. 
Gleichzeitig ist der Einsatz von verschiedenen digitalen Werbeforma-
ten nicht mehr wegzudenken. Schliesslich eröff nen Smartphones, 
Tablets und Computer ein vielseitiges Spektrum an Möglichkeiten für 
die Interaktion mit den Kunden. 
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Fokus

Digitalisierung

Wie die Elektrobranche
den Markt mitgestaltet
Die Digitalisierung dominiert unseren Alltag. Sie beeinflusst beinahe jeden Bereich 
unseres Berufslebens und hat Auswirkungen auf Wirtschaft und Gesellschaft 
wie kaum eine andere Entwicklung. Auch im Elektrohandwerk entfaltet der Trend 
zur Digitalisierung immer mehr Wirkung und verändert im Zusammenspiel mit 
neuen Technologien Installationen und Arbeitsprozesse.
Text: Urs Bitterli

Die Digitalisierung hat viele Branchen 
von Grund auf verändert und der 
Trend wird auch in den kommenden 

Jahren auf viele betriebliche Prozesse Aus-
wirkungen haben. Jedoch in keiner anderen 
Branche schreitet die digitale Transforma-
tion mit so grossen Schritten und so dra-
matischen Veränderungen voran wie in der 
Elektrobranche. 

Für die Elektrobranche ist der Umgang mit 
digitalen Technologien nicht grundsätzlich 
neu, denn viele Schlüsseltechnologien, die 
für die Zukunft als wichtig erachtet werden, 
sind elektrisch, elektronisch und/oder digi-
tal. Sie sind wichtig für die tägliche Arbeit, für 
das Privatleben, für die Wirtschaft und sogar 
relevant für das einwandfreie Funktionie-
ren unserer Gesellschaft: Elektromobilität, 
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Künstliche Intelligenz, Energieversorgung, 
Klimaschutz, Robotik, Medizin, Konsum etc. 
Und ganz gleich wie man es betrachtet, all 
diese Entwicklungen haben eins gemein-
sam – sie sind an eine Technik gebunden, 
die mit elektrischem Strom funktioniert. Für 
Fachleute aus der Elektrobranche, unab-
hängig davon ob auf der Baustelle, im Kun-
dendienst oder in der Industrie tätig, war 
eine tiefgreifende und stetige Weiterent-
wicklung immer ein massgeblicher Teil ihres 
Berufs. Denn die Elektrobranche befindet 
sich seit vielen Jahrzehnten in einem steti-
gen Wandel, die Fachpersonen müssen sich 
immer wieder weiterbilden, anpassen und 
neu erfinden. 

Digitalisierung wird meist als Leistung der 
Liga der bedeutendsten Tech-Unterneh-
men angesehen. Dabei ist es oft nicht der 
Programmierer, sondern eher der «Hand-
werker» aus der Elektrobranche, welcher 
die grossen Ideen der Industrie in die Tat 
umsetzt. Elektrofachleute verfügen über die 
erforderlichen Fachkenntnisse in Themen 
wie zum Beispiel intelligenter Gebäude-
technik, Systemsteuerungen oder Ener-
giemanagement. Es sind also die Elektro-
installateure, die mit ihren Services die 
Digitalisierung in vielen Bereichen in Wirt-
schaft und Gesellschaft vorantreiben.

Digital wird normal
Wie bei allen bisherigen industriellen Revo-
lutionen ist der Treiber auch bei der Digita-
lisierung die Steigerung der Produktivität. 

Die meisten Firmen unterhalten mittlerwei-
le eine Website, häufig mit Verknüpfungen 
zu Social-Media-Profilen oder zum eigenen 
Web-Shop. Auch viele Arbeitsabläufe sind 
in der Branche längstens digital: Arbeitspro-
zesse werden über Planungssoftware durch-
geführt, die digitale Kommunikation auf der 
Baustelle und die Nutzung digitaler Techno-
logien zur Warenbeschaffung etablieren sich 
zunehmend. Bei Themen wie Kundenkom-
munikation, Reputationsmanagement oder 
Prozessen im Personalwesen wie Rekrutie-
rungen, interner Kommunikation oder dem 
Wissensaustausch ist jedoch die Nutzung 
weniger weit fortgeschritten. 
Die Hürden für das Nichtnutzen solcher 
digitalen Kanäle sind allgemein bekannt: 
mangelnde Zeit und Ressourcen, fehlen-
des Know-how, zu hohe Kosten oder auch 
Datenschutzbedenken. Doch wer nicht mit-
macht, läuft Gefahr, den Anschluss an einen 
neuen Markt zu verlieren. Wer sich nur für 
einzelne Dienste entscheidet, sollte in jedem 
Fall genau kalkulieren, ob es sich lohnt. 
Denn mögliche Vorteile wie Umsatzsteige-
rung durch neue Absatzkanäle und grösse-
re Bekanntheit stehen häufig auch Risiken 
gegenüber. Die Gefahr hoher Gebühren etwa, 

oder dass sich grosse Plattformen zwischen 
das Unternehmen und den Kunden schieben 
und die Unternehmen ein grosses Stück an 
Kontrolle und Kundennähe verlieren.

Digitalisierung am Bau – was bringt es?
Jeder Unternehmer weiss, dass sich Fehler 
bei keinem Bauprojekt ganz vermeiden las-
sen, auch wenn alle Beteiligten mit grösster 
Sorgfalt arbeiten. Werden Informationen 
mit Stift und Papier erfasst, per Telefon 
oder E-Mail an andere Personen übermittelt 
und dann mit ungeeigneten Lösungen wie 
zum Beispiel manuell erfassten Excellisten 
weiterverarbeitet, bietet das viel Raum für 
Fehler und Ineffizienz. Durch die Digitalisie-
rung von Prozessen werden diese schneller, 
sicherer und transparenter. Fehler können 
vermieden werden und alle Beteiligten spa-
ren Zeit und Nerven. Zudem ist der Einsatz 
neuer Technologien auch ein Thema der 
Wettbewerbsfähigkeit. Denn es sind Innova-
tionen, die wirtschaftliche Vorteile bringen, 
den Gewinn eines Unternehmens steigern, 
und letztendlich auch die Kundenwünsche 
mit grösster Effizienz umsetzen. In den letz-
ten Jahren ist die Zahl digitaler Lösungen für 
Bauprojekte rasant gewachsen. 

Zukünftige Schlüsseltechnologien wie Elektromobilität, Künstliche Intelligenz, Robotik etc. haben eines 
gemeinsam: Sie funktionieren mit elektrischem Strom.Die Elektrobranche 

befindet sich seit 
Jahrzehnten in einem 
stetigen Wandel, die 
Fachleute müssen 
sich immer wieder 
weiterbilden, anpassen 
und neu erfinden.

Die meisten Firmen unterhalten mittlerwei-
le eine Website, häufig mit Verknüpfungen 
zu Social-Media-Profilen oder zum eigenen 
Web-Shop. Auch viele Arbeitsabläufe sind 
in der Branche längstens digital: Arbeitspro-
zesse werden über Planungssoftware durch-
geführt, die digitale Kommunikation auf der 
Baustelle und die Nutzung digitaler Techno-
logien zur Warenbeschaffung etablieren sich 
zunehmend. Bei Themen wie Kundenkom-
munikation, Reputationsmanagement oder 
Prozessen im Personalwesen wie Rekrutie-
rungen, interner Kommunikation oder dem 
Wissensaustausch ist jedoch die Nutzung 

Die Hürden für das Nichtnutzen solcher 
digitalen Kanäle sind allgemein bekannt: 
mangelnde Zeit und Ressourcen, fehlen-
des Know-how, zu hohe Kosten oder auch 
Datenschutzbedenken. Doch wer nicht mit-
macht, läuft Gefahr, den Anschluss an einen 
neuen Markt zu verlieren. Wer sich nur für 
einzelne Dienste entscheidet, sollte in jedem 
Fall genau kalkulieren, ob es sich lohnt. 
Denn mögliche Vorteile wie Umsatzsteige-
rung durch neue Absatzkanäle und grösse-
re Bekanntheit stehen häufig auch Risiken 
gegenüber. Die Gefahr hoher Gebühren etwa, 

Zukünftige Schlüsseltechnologien wie Elektromobilität, Künstliche Intelligenz, Robotik etc. haben eines 
gemeinsam: Sie funktionieren mit elektrischem Strom.
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Installation

Elektroverteilung leicht gemacht

Mehr Flexibilität durch moderne
Stecksockelsysteme
Planer, Schaltanlagenbauer und Installateure sehen sich heute mit immer engeren 
Terminvorgaben und steigenden Anforderungen konfrontiert. Der Elektroverteilung 
kommt in Bezug auf den IBS-Termin eine Schlüsselrolle zu – sie muss heutzutage 
anpassungsfähig, flexibel und sicher sein. Das neue uniway System von Hager macht 
genau das möglich.

Bei der Installation von Schutzgeräten 
haben Flexibilität, Anpassungsfähigkeit und 
Montagefreundlichkeit in den letzten Jahren 
stark an Bedeutung gewonnen. Die heutige 
Baubranche verlangt von Elektroinstallateu-
ren eine schnelle und technisch hochwerti-
ge Anpassung der Elektroverteilung an die 
individuellen Gebäudeanforderungen. Star-
re Profile mit aufwändiger Installationstech-
nik haben daher ausgedient – die Zukunft 
gehört bedarfsgerechten und flexiblen 
Stecksockelsystemen, die den vorhandenen 
Platz optimal ausnutzen und auch ohne 
persönliche Schutzausrüstung lastfreies 
Arbeiten unter Spannung ermöglichen.

Stecksockelsysteme mit optimaler 
Platzausnutzung
Das uniway Stecksockelsystem von Hager 
begegnet den Anforderungen an eine opti-
male Packungsdichte in der Elektroverteilung 
durch eine fortschrittliche 9-mm-Rasterein-
teilung. Diese erlaubt es, den vorhandenen 
Platz optimal auszunutzen. So lassen sich 
beispielsweise Neutralleitertrenner und Hilfs-
kontakte ohne Platzverlust in das System 
integrieren. Da das System für drei verschie-
dene Nennstromausführungen (125 A, 160 A 
und 250 A) zur Verfügung steht, lässt sich die 
Sammelschiene bedarfsgerecht an die Anfor-
derungen anpassen. Zudem benötigt das 
Fünfleitersystem uniway dank der patentier-
ten PE-Kontaktierung der Schutzleiterklem-
men nur vier Sammelschienen.

Flexibel und anpassungsfähig
Kurzfristige Änderungen während der Pla-
nungs- oder mitten in der Bauphase sind 
im Bereich der Energieverteilung keine Sel-
tenheit. Sowohl bei Neubauten als auch 
bei Umnutzungen liegt der Schlüssel zu 
einer bedarfsgerechten, flexiblen Installa-
tion daher in einem vielseitigen und anpas-
sungsfähigen Stecksockelsystem. Planer, 
Installateure und Schaltanlagenhersteller 
schätzen die uniway Lösung von Hager 
daher vor allem aufgrund der einfachen Sys-
temintegration. Adapter erlauben die Instal-
lation nahezu aller Komponenten, die auf 
einer Hutschiene Platz finden. 
Besonders elegant wird die Lösung mit 
Modulargeräten von Hager, die über die 
praktischen quickconnect- oder Bi-Connect-
Schnittstellen für Kammschienen verfügen. 
Der speziell dafür entwickelte Adapter ist 
für 80 A ausgelegt und lässt keine Wünsche 
offen. Gleichzeitig erlaubt der 100-A-Uni-
versaladapter die Integration weiterer 
Anwendungen wie die Direkteinspeisung via 
Lasttrennschalter, DIN-Energiezähler oder 
Netzumschalter. 

Kontakt:
Hager AG, 6020 Emmenbrücke, Tel. +41 41 269 90 00
infoch@hager.com, www.hager.ch
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Künstliche Intelligenz, Energieversorgung, 
Klimaschutz, Robotik, Medizin, Konsum etc. 
Und ganz gleich wie man es betrachtet, all 
diese Entwicklungen haben eins gemein
sam – sie sind an eine Technik gebunden, 
die mit elektrischem Strom funktioniert. Für 
Fachleute aus der Elektrobranche, unab
hängig davon ob auf der Baustelle, im Kun
dendienst oder in der Industrie tätig, war 
eine tiefgreifende und stetige Weiterent
wicklung immer ein massgeblicher Teil ihres 
Berufs. Denn die Elektrobranche befindet 
sich seit vielen Jahrzehnten in einem steti
gen Wandel, die Fachpersonen müssen sich 
immer wieder weiterbilden, anpassen und 
neu erfinden. 

Digitalisierung wird meist als Leistung der 
Liga der bedeutendsten Tech-Unterneh
men angesehen. Dabei ist es oft nicht der 
Programmierer, sondern eher der «Hand
werker» aus der Elektrobranche, welcher 
die grossen Ideen der Industrie in die Tat 
umsetzt. Elektrofachleute verfügen über die 
erforderlichen Fachkenntnisse in Themen 
wie zum Beispiel intelligenter Gebäude
technik, Systemsteuerungen oder Ener
giemanagement. Es sind also die Elektro
installateure, die mit ihren Services die 
Digitalisierung in vielen Bereichen in Wirt
schaft und Gesellschaft vorantreiben.

Digital wird normal
Wie bei allen bisherigen industriellen Revo
lutionen ist der Treiber auch bei der Digita
lisierung die Steigerung der Produktivität. 

Die Elektrobranche 
befindet sich seit 
Jahrzehnten in einem 
stetigen Wandel, die 
Fachleute müssen 
sich immer wieder 
weiterbilden, anpassen 
und neu erfinden.
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Für die Elektrobranche ist der Umgang mit 
digitalen Technologien nicht grundsätzlich 
neu, denn viele Schlüsseltechnologien, die 
für die Zukunft als wichtig erachtet werden, 
sind elektrisch, elektronisch und/oder digi-
tal. Sie sind wichtig für die tägliche Arbeit, für 
das Privatleben, für die Wirtschaft und sogar 
relevant für das einwandfreie Funktionie-
ren unserer Gesellschaft: Elektromobilität, 

Onlinewerbung auf electro-partner.ch

Sponsored Contents und Wideboards 10

Electro Magazine

Die Kundenmagazine für Haushaltsgeräte 13

elitec und e-tec

Die Kundenmagazine für Elektro- und Kommunikationstechnik 14

B2B

B2B

B2B

B2C

B2C

B2C

Mehr Flexibilität durch moderne
Stecksockelsysteme
Planer, Schaltanlagenbauer und Installateure sehen sich heute mit immer engeren 
Terminvorgaben und steigenden Anforderungen konfrontiert. Der Elektroverteilung 
kommt in Bezug auf den IBS-Termin eine Schlüsselrolle zu – sie muss heutzutage 
anpassungsfähig, flexibel und sicher sein. Das neue uniway System von Hager macht 

Stecksockelsysteme mit optimaler 
Platzausnutzung
Das uniway Stecksockelsystem von Hager 
begegnet den Anforderungen an eine opti-
male Packungsdichte in der Elektroverteilung 
durch eine fortschrittliche 9-mm-Rasterein-
teilung. Diese erlaubt es, den vorhandenen 
Platz optimal auszunutzen. So lassen sich 
beispielsweise Neutralleitertrenner und Hilfs-
kontakte ohne Platzverlust in das System 
integrieren. Da das System für drei verschie-
dene Nennstromausführungen (125 A, 160 A 
und 250 A) zur Verfügung steht, lässt sich die 
Sammelschiene bedarfsgerecht an die Anfor-
derungen anpassen. Zudem benötigt das 
Fünfleitersystem uniway dank der patentier-
ten PE-Kontaktierung der Schutzleiterklem-
men nur vier Sammelschienen.

Flexibel und anpassungsfähig
Kurzfristige Änderungen während der Pla-
nungs- oder mitten in der Bauphase sind 
im Bereich der Energieverteilung keine Sel-
tenheit. Sowohl bei Neubauten als auch 
bei Umnutzungen liegt der Schlüssel zu 
einer bedarfsgerechten, flexiblen Installa-
tion daher in einem vielseitigen und anpas-
sungsfähigen Stecksockelsystem. Planer, 
Installateure und Schaltanlagenhersteller 
schätzen die uniway Lösung von Hager 
daher vor allem aufgrund der einfachen Sys-
temintegration. Adapter erlauben die Instal-
lation nahezu aller Komponenten, die auf 
einer Hutschiene Platz finden. 
Besonders elegant wird die Lösung mit 
Modulargeräten von Hager, die über die 
praktischen quickconnect- oder Bi-Connect-
Schnittstellen für Kammschienen verfügen. 
Der speziell dafür entwickelte Adapter ist 
für 80 A ausgelegt und lässt keine Wünsche 
offen. Gleichzeitig erlaubt der 100-A-Uni-
versaladapter die Integration weiterer 
Anwendungen wie die Direkteinspeisung via 
Lasttrennschalter, DIN-Energiezähler oder 
Netzumschalter. 
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Digitalisierung
Wie die Elektrobranche 
den Markt mitgestaltet

Seite 34 _ Plakatkampagne 2023
Machen Sie auf sich aufmerksam

Seite 35 _ 100 Jahre eev
Jubilieren und profitieren
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Das Magazin der eev für rund 

1 900 ELITE Electro-Partner
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Seite 9 _ELECTRO-TEC 2023
Zehnte Ausgabe wieder im bewährten Format

Seite 29 _Immer up to date
Migration von Joomla 3 zu Joomla 4

Nr. 02, März 2023
Das Magazin der eev für rund 

1 900 ELITE Electro-Partner

Ausblick auf die
Baukonjunktur

Gemischte Signale für die Bauwirtschaft

Flash
Das Fachmagazin für eev-Mitglieder

Ihr direkter Kontakt zu rund 1900 eev-Mitgliedern
Das Mitgliedermagazin Flash erscheint zehn mal pro Jahr in einer 
Auflage von 2900 Exemplaren und richtet sich an Unternehmen aus 
der Elektrobranche mit rund 40 000  Mitarbeitenden – Elektroinstal-
lateure, Spezialisten für Haushaltsgeräte, Fachleute für Lichttechnik, 
Kommunikations- und Sicherheitstechnik. Die eev-Mitglieder und 
Vertragspartner erhalten die Zeitschrift  kostenlos. Nutzen Sie die viel-
fältigen Kommunikationsmöglichkeiten für Ihre Werbung.
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Nr. 08, Oktober 2023
Das Magazin der eev für rund 

1900 ELITE Electro-Partner

Licht und 
Sensorik

Grosses Stromsparpotenzial 
bei der Beleuchtung 

Seite 38 _ Sie installieren, wir werben
Die eev ist Ihre Werbeagentur

Seite 39 _ Electro Magazine 
Jetzt planen: günstige Werbung für das ganze Jahr

LEDVANCE.CH

SO GUT FÜHLT 
SICH LICHT AN!
SO CLEVER:
SMART+ VON 
LEDVANCE

Mit dem innovativen SMART+ Portfolio bietet 
LEDVANCE die umfassende Kombination aus 
Innovation, Qualität, Zuverlässigkeit und 
Benutzerfreundlichkeit.

Ob es sich um Innen- oder Aussenleuchten, 
Strahler, Downlights, Funktionsleuchten, 
Leuchten mit RGB-Funktion oder unsere 
brandneuen Bad- und Wandleuchten 
handelt: Überzeugen Sie sich von unserer 
beispiellosen Auswahl an digital vernetzten 
Lampen und Leuchten - und setzen Sie 
neue Trends für Ihr Beleuchtungsgeschäft.
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Beste Energieeffizienzklasse, schnelle und leise Spülleistung und noch mehr Platz

Noch nachhaltiger: Miele präsentiert 
innovative neue Euro-Norm Geschirrspüler
Im Oktober lanciert Miele neue Geschirrspüler. Neu stehen nachhaltige neue Spülprogramme, 
eine optimierte Korbgestaltung sowie komfortable neue Spüloptionen zur Verfügung. Eines ist 
allen gemein: Sie punkten weiterhin mit bester Energieeffizienzklasse A, einer schnellen und 
besonders leisen Spülleistung ab 38 dB(A)* sowie automatischer Spülmitteldosierung AutoDos. 

NEU: besonders klimafreundliche 
Spülprogramme
Die neuen Euro-Norm-Geräte sind jetzt 
noch nachhaltiger. Möglich machen dies 
zusätzliche Spülprogramme. So eignet sich 
«ComfortWash» mit einer Temperatur von 
45 °C für stärker verschmutztes Besteck und 
Geschirr und schont gleichzeitig empfindli-
che Gläser. Eine Alternative ist das 55-Grad-
Programm «ComfortWash+» für hartnäckige 
Verschmutzungen – als nachhaltigere Opti-
on vor dem klassischen Intensiv-Programm 
(75 °C). Ebenfalls neu ist das 60-Grad-Pro-
gramm «PowerWash», welches eine gestei-
gerte Reinigungs- und Trocknungsleistung 
aufweist, bei einer Laufzeit von nur 90 Minu-
ten. Mit Hilfe des Extras Quick kann diese auf 
weniger als eine Stunde reduziert werden 

(QuickPowerWash). Das Programm «Salz 
ausspülen» rundet das Angebot optimal ab.

NEU: raffinierte Lösung für noch  
mehr Platz 
Dank optimierter Korbgestaltung findet 
alles seinen Platz, auch wiederverwend-
bares Geschirr: So gibt es mit «StrawClean» 

eine Lösung speziell für Trinkhalme aus Glas 
oder Metall. Für wiederverwendbare Fla-
schen, Kleinteile wie Flaschendeckel sowie 
grössere Geschirrteile wie Töpfe und Auf-
laufformen hat Miele mit «FlexCare Glass & 
Bottle» eine zusätzliche sichere Halterung 
für den Unterkorb entwickelt. So kann der 
vorhandene Platz noch effizienter genutzt 
werden. Zusammen mit der innovativen 
Option «BottleClean» ergibt dies exzellente 
Spülergebnisse für Flaschen.

Die neuen Geschirrspüler gibt es als integ-
rierbare oder vollintegrierbare Variante, mit 
XXL-Spülraum, in edlen Designlösungen in 
Edelstahl CleanSteel, Obsidianschwarz und 
Brilliantweiss, sowie natürlich mit FrontFit-
Lösung.

*im Programm Extra-Leise

Haushaltsgeräte

Kontakt:
Miele AG, 8957 Spreitenbach, Tel. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch, www.miele.ch

Mit SNAPFIX®

bleibt alles besser.
Das neue Befestigungssystem 
von Feller.

Feller SNAPFIX® ist ab April 2024 
bei Ihrem Grosshändler erhältlich.

feller.ch/snapfix

So funktionierts.

Antonio Bertuccio,
Jeanfavre & Fils SA
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Beleuchtung

Gemeinsam wird es richtig gut: Mit den über 
30 Lichtexperten von EM Licht haben Sie als 
Elektroinstallateur Ihren Lichtplaner schweizweit 
vor Ort. So realisieren Sie Lichtprojekte her-
stellerneutral und individuell mit uns als Ihrem 
bewährten Partner von der ersten Besprechung 
bis zur Inbetriebnahme. Kombiniert mit einem 
umfassenden Dienstleistungspaket erhalten Sie 
alles aus einer Hand. Einfach. Mehr.

Lichtplanung 
für Ihre 
Lichtprojekte

Lichtprojekt: Bergbahn Klein Matterhorn in Zermatt
Leistungen: Lichtplanung und -berechnung, regionale Beratung

Erfahren Sie, wie Lichtplanung 
mit EM Licht funktioniert: e-m.info/706

RZ_Inserat EM Licht A4_e-m.info-706_dfi.indd   1RZ_Inserat EM Licht A4_e-m.info-706_dfi.indd   1 06.09.2023   10:12:0306.09.2023   10:12:03

Kontakt:
Elektro-Material AG, 8005 Zürich, Tel. +41 44 278 11 11
licht@e-m.ch, www.elektro-material.ch

Beleuchtungssanierung Messe Basel

Eine besonders nachhaltige Sonderlösung
In der Halle 1 der Messe Basel mussten 1400 Pendelleuchten aufgrund des Alters, neuer 
Verordnungen und des hohen Wartungs- sowie Energieaufwands ausgetauscht werden. 
Dank einer Sonderlösung, welche EM Licht zusammen mit der Firma smarterion AG entwickelt 
hat, wurde den bestehenden Leuchten neues Leben eingehaucht. 

Seit einigen Jahren befasst sich die Messe 
Basel mit der nachhaltigen Beleuchtung 
ihrer Messehallen. Grosse Flächen brau-
chen viel Licht – da ist ein wirtschaft liches, 
flexibles und zukunft sfähiges Lichtkonzept 
massgebend. René Weiss, Lichtplaner bei 
EM Licht, setzte sich mit den Verantwort-
lichen zusammen, um ihre Bedürfnisse zu 
verstehen und die optimale Lösung für die 
Messe Basel zu finden. Das neue Lichtkon-
zept sollte mit Eff izienz, hoher Lichtqualität 
und Nachhaltigkeit überzeugen. Weitere 
Wünsche waren die Umrüstung auf LED, die 
Steuerbarkeit der einzelnen Leuchten sowie 
mehr Licht bei gleichzeitiger Energieein-
sparung. Das bestehende Erscheinungsbild 
sollte beibehalten werden. Schnell wurde 
klar: mit einem Standardprodukt können 
nicht alle Kundenwünsche berücksichtigt 
werden. Es braucht eine Sonderlösung. 

Herstellerneutrale Beratungs-
kompetenz 
Dank breitem Produktportfolio, hersteller-
neutraler Beratung und einem Backoff ice 
mit erfahrenen Lichtexperten konnte in 
Zusammenarbeit mit der smarterion AG 
eine Lösung erarbeitet werden, die sämt-
liche Anforderungen erfüllt. Der Schweizer 
Leuchtenbauer entwickelt und baut Son-
derleuchten sowie LED-Systeme und bie-
tet Renovationslösungen zum aktuellen 
Leuchtmittelverbot an. Im Laufe der Pla-
nung stellte sich heraus, dass ein 1:1-Ersatz 
der jetzigen Leuchten die nachhaltigste 
Lösung ist. Die Position der Lichtpunkte 
bleibt unverändert, was den Montageauf-
wand erheblich reduziert. Die Lichtqualität 
und die Energieeff izienz werden gesteigert. 
Die Wartung der bestehenden Industrie-

Pendelleuchten und der Austausch defek-
ter Leuchtmittel in elf Metern Höhe war 
sehr aufwändig und kostenintensiv. Die 
Leuchten waren mit bis zu vier kompak-
ten Leuchtstoff lampen und mehreren EVG 
bestückt  – entsprechend hoch waren der 
Energieverbrauch und die Instandhaltungs-
kosten.

Aus Alt mach Neu
In der Messehalle sind 1400 Leuchten im Ein-
satz, die durch ihre auff ällige Rippenstruktur 
aus Aluminium-Druckguss der Halle ihren 
typischen Charakter verleihen. Die Idee, die 
bestehenden Leuchten auf LED-Technik 
umzurüsten und weiterzuverwenden, erfüllte 
sämtliche Anforderungen. Gemeinsam mit 
EM Licht entwickelte die smarterion AG einen 
Umbausatz, bei dem das Gehäuse unverän-
dert bleibt und lediglich das Innenleben opti-

miert wird. Der Grossteil der Komponenten 
wird wiederverwendet und aufgearbeitet. So 
bleiben funktionstüchtige Bauteile erhalten 
und Abfall wird vermieden.
Die neue Beleuchtungslösung reduziert den 
Energieverbrauch um mehr als 50 % und bie-
tet dank DALI-Steuerung maximale Flexibili-
tät und zusätzliches Einsparpotenzial. Jede 
Leuchte lässt sich einzeln ansteuern und 
dimmen – somit kann auf die individuellen 
Bedürfnisse der Aussteller optimal eingegan-
gen werden. Mehr erfahren: e-m.info/934

Aus den bestehenden Leuchten entstand eine neue nachhaltige Lichtlösung. 

PPR-Berichte
PPR-Berichte im Flash sind eine kostenlose Serviceleistung der eev. 
Die Geschäft spartner können das Flash für fachlich interessante und 
aktuelle Mitteilungen an die Mitglieder nutzen. Die PPR-Berichte er-
scheinen im einheitlichen redaktionellen Stil unter Regie der eev. 
Fachberichte über Projekte müssen im Zusammenhang mit eev-Mit-
gliedern stehen.

Beilagen
Flash-Beilagen sind die ideale Möglichkeit, Ihre Zielgruppe direkt zu 
erreichen. Die Kosten richten sich nach Format, Gewicht, Porto und 
Handlingaufwand.

Inserate
Inserate können auf der zweiten und auf der vierten Umschlagseite 
(Rückseite) oder im Innenteil platziert werden. Auf Wunsch publizie-
ren wir auch ihr exklusives doppelseitiges Inserat in der Heft mitte. 
Bei der Buchung eines Inserats besteht die Möglichkeit zur Publika-
tion eines kostenlosen PPR-Berichts auf der gleichen Doppelseite.

Beleuchtungssanierung Messe Basel

Eine besonders nachhaltige Sonderlösung
In der Halle 1 der Messe Basel mussten 1400 Pendelleuchten aufgrund des Alters, neuer 
Verordnungen und des hohen Wartungs- sowie Energieaufwands ausgetauscht werden. 
Dank einer Sonderlösung, welche EM Licht zusammen mit der Firma smarterion AG entwickelt 
hat, wurde den bestehenden Leuchten neues Leben eingehaucht. 

Seit einigen Jahren befasst sich die Messe 
Basel mit der nachhaltigen Beleuchtung 
ihrer Messehallen. Grosse Flächen brau-
chen viel Licht – da ist ein wirtschaft liches, 
flexibles und zukunft sfähiges Lichtkonzept 
massgebend. René Weiss, Lichtplaner bei 
EM Licht, setzte sich mit den Verantwort-
lichen zusammen, um ihre Bedürfnisse zu 
verstehen und die optimale Lösung für die 
Messe Basel zu finden. Das neue Lichtkon-
zept sollte mit Eff izienz, hoher Lichtqualität 
und Nachhaltigkeit überzeugen. Weitere 
Wünsche waren die Umrüstung auf LED, die 
Steuerbarkeit der einzelnen Leuchten sowie 
mehr Licht bei gleichzeitiger Energieein-
sparung. Das bestehende Erscheinungsbild 
sollte beibehalten werden. Schnell wurde 
klar: mit einem Standardprodukt können 
nicht alle Kundenwünsche berücksichtigt 
werden. Es braucht eine Sonderlösung. 

Herstellerneutrale Beratungs-
kompetenz 
Dank breitem Produktportfolio, hersteller-
neutraler Beratung und einem Backoff ice 
mit erfahrenen Lichtexperten konnte in 
Zusammenarbeit mit der smarterion AG 
eine Lösung erarbeitet werden, die sämt-
liche Anforderungen erfüllt. Der Schweizer 
Leuchtenbauer entwickelt und baut Son-
derleuchten sowie LED-Systeme und bie-
tet Renovationslösungen zum aktuellen 
Leuchtmittelverbot an. Im Laufe der Pla-
nung stellte sich heraus, dass ein 1:1-Ersatz 
der jetzigen Leuchten die nachhaltigste 
Lösung ist. Die Position der Lichtpunkte 
bleibt unverändert, was den Montageauf-
wand erheblich reduziert. Die Lichtqualität 

Pendelleuchten und der Austausch defek-
ter Leuchtmittel in elf Metern Höhe war 
sehr aufwändig und kostenintensiv. Die 
Leuchten waren mit bis zu vier kompak-
ten Leuchtstoff lampen und mehreren EVG 
bestückt  – entsprechend hoch waren der 
Energieverbrauch und die Instandhaltungs-
kosten.

Aus Alt mach Neu
In der Messehalle sind 1400 Leuchten im Ein-
satz, die durch ihre auff ällige Rippenstruktur 
aus Aluminium-Druckguss der Halle ihren 
typischen Charakter verleihen. Die Idee, die 
bestehenden Leuchten auf LED-Technik 
umzurüsten und weiterzuverwenden, erfüllte 
sämtliche Anforderungen. Gemeinsam mit 
EM Licht entwickelte die smarterion AG einen 

Aus den bestehenden Leuchten entstand eine neue nachhaltige Lichtlösung. 
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Installation

Digitale Uhrenthermostate RAMSES top3-Serie

Bequem regeln per Smartphone-App
Die digitalen Uhrenthermostate der RAMSES top3-Serie überwachen und regeln die 
Raumtemperatur zeitabhängig. Ob Einfamilienhaus oder Wohnung, ob Büro, Praxis, 
Werkstatt oder Ladengeschäft , die Uhrenthermostate sorgen für die gewünschte 
Wohlfühltemperatur und unterstützen Sie dabei, Ihren Energieverbrauch zu reduzieren 
sowie die Umwelt zu schonen.

Kontakt:
Theben HTS AG, 8307 Eff retikon
Tel. +41 52 355 17 00, Fax +41 52 355 17 01
sales@theben-hts.ch, www.theben-hts.ch

Komfortable Bedienung
Die RAMSES-Uhrenthermostate lassen sich 
wahlweise intuitiv am Gerät bedienen: Soll-
werttemperatur, verschiedene Programme 
oder auch zeitgesteuerte Temperaturen und 
Absenkphasen lassen sich hier einstellen. 
Alternativ kann die Bedienung auch über 
die kostenlose App erfolgen.

Hohe Manipulationssicherheit
Der RAMSES top3 arbeitet mit einer lokalen 
Bluetooth-Verbindung bei Ihnen zuhause. 
Sie benötigen keine Cloud und keine zusätz-
lichen Gateways oder Router. Ein klarer Vor-
teil in puncto Manipulationssicherheit.

Einfache Installation
Im Gegensatz zu anderen Smart-Thermo-
staten benötigt der RAMSES top3 keine zu-
sätzlichen Komponenten wie Gateways, 
Schaltaktoren etc. Installieren Sie den 
RAMSES top3 ganz klassisch wie herkömm-
liche Uhrenthermostate: schnell, einfach 
und unkompliziert.

Funktionen 

� RAMSES 811 top3: Batterieversion (auch für Nachrüstung mit 2-Draht Anschluss), 
Montage auf UP-Dose

� RAMSES 812 top3: Netzversion, Montage auf UP-Dose oder Wandaufbau möglich
� 3 individuell programmierbare Wochenprogramme, sowie Komfort-, Eco- und 

Absenkfunktion
� Beleuchtetes Display bei Tastenbetätigung
� Externer Eingang zum flexiblen Anschliessen von wahlweise externem Raum-

temperatursensor, Fussbodensensor, Bewegungsmelder oder Telefonkontakt
� Intelligenter Regelalgorithmus (Puls-Dauer-Regler, Hysterese-Regler)
� Eignet sich z. B. für On/Off -Heizungen, Zonen- oder Einzelraumregelung, Elektro-

heizungen

LEDVANCE.CH
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SENTRON Messgeräte:  
die Basis für Ihr  
Energiemonitoring
Der erste Schritt auf dem Weg zum Energiesparen ist die Datenerfassung. 
Siemens bietet Ihnen sowohl für den Bereich Infrastruktur als auch für 
das Industrieumfeld Lösungen an, um einerseits Energiewerte und andere 
Messgrössen zu erfassen und zentral zu sammeln und andererseits diese 
grafisch aufzubereiten.

siemens.ch/smartinfrastructure

RZ_SI_Ins_Sentron_Messgeräte_A4_d.indd   1RZ_SI_Ins_Sentron_Messgeräte_A4_d.indd   1 19.09.23   11:3019.09.23   11:30
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Nr. 07, September 2023
Das Magazin der eev für rund 

1900 ELITE Electro-Partner

E-Mobilität  
auf der 

Überholspur
Der Verkauf von Elektroautos boomt

Seite 6 _ Die Schweiz von 
morgen gestalten

Chancen und Marktmöglichkeiten für Unternehmen

Seite 42 _ Individuelle 
Verkaufsstrategie 

Werbung ist wichtig – auch bei guter Auftragslage
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Inserateformate  und Tarife

2. Umschlagseite 
Format 210 x 297 mm

1/1 Seite innen
Format 210 x 297 mm

2/1 Seite Heftmitte
Format 420 x 297 mm

4. Umschlagseite 
Format 210 x 297 mm

Innenseiten

1/1 Seite innen CHF 2350.–
2/1 Seite Panoramainserat Heftmitte CHF 5000.–

Umschlagseiten

2. Umschlagseite CHF 2350.–
4. Umschlagseite CHF 2800.–

Beilagen

Bis 50 g  CHF 2000.–
51 g bis 100 g  CHF 2800.–

Flash-Ausgabe Erscheinungsdatum Eingabeschluss 

Nr. 01 Januar / Februar 06.02.2024 08.12.2023

Nr. 02 März 05.03.2024 19.01.2024

Nr. 03 April  02.04.2024 16.02.2024

Nr. 04 Mai 07.05.2024 22.03.2024

Nr. 05 Juni 04.06.2024 19.04.2024

Nr. 06 Juli / August 09.07.2024 24.05.2024

Nr. 07 September 03.09.2024 19.07.2024

Nr. 08 Oktober 01.10.2024 16.08.2024

Nr. 09 November 05.11.2024 20.09.2024

Nr. 10 Dezember 03.12.2024 18.10.2024

Nr. 01 Januar / Februar 04.02.2025 06.12.2024

Flash – Redaktionsplan 2024

Alle Preise exkl. MwSt. und exkl. Übersetzungskosten
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Beilagen

Mindestformat  A6, 105 x 148 mm
Maximalformat  A4, 210 x 297 mm (Heftformat)
Ausrüstung auf A4 gefalzt, nicht bandiert
Platzierung  Die Beilagen werden zusammen mit dem 

Flash in einer Polyethylenfolie versendet
Druckauflage Deutsch: 2100 Exemplare
 Französisch: 450 Exemplare
 Italienisch: 150 Exemplare
Lieferadresse Stämpfli AG, Wölflistrasse 1, 3001 Bern
 Tel. +41 31 300 66 66, info@staempfli.com

Datenanlieferung 
Die Lieferung erfolgt direkt an die Druckerei. Details werden unmit-
telbar nach der Buchung bekanntgegeben. Bitte teilen Sie uns Ihre 
Reservierung frühzeitig mit. 

Reservation und Buchung
eev, Rebecca Schär, Tel. +41 31 380 16 90, r.schaer@eev.ch

Flash – Technische Daten

Inserate

Auflage Total 2900 Exemplare
Sprachen Deutsch, Französisch, Italienisch
Heftformat 210 x 297 mm
Satzspiegel 182 x 253 mm
Beschnitt 3 mm 
Papier Bavaria glänzend beidseitig gestrichen  

weiss 80 gm², FSC mix
Druck Offset, 4-farbig Euroskala
 Gesamtfarbauftrag 300 %
Farbprofil PSO Coated v3
Druckdaten PDF/X3 oder PDF/X4

Kontakt und Datenanlieferung
Consulteam GmbH, Brigitte Bitterli, Tel. +41 62 871 64 61
brigitte.bitterli@consulteam.ch 
https://eev-aae.wetransfer.com 
 

PPR-Berichte

Text Textumfang A4-Seite, min. 1200 Zeichen, 
max. 2800 Zeichen (mit Leerzeichen) 
Microsoft Word-Dokumente (nur Text) in 
Deutsch, Französisch, Italienisch 

Bilddaten TIF- oder JPEG-Files ohne Logos und Text
  Auflösung 300 dpi 
Grafiken EPS- , PDF- oder Illustrator-Files in Deutsch,  

Französisch, Italienisch
Logos Als EPS-, PDF- oder Illustrator-Files 

Fonts eingebunden oder vektorisiert

Preise exkl. MwSt. 

Übersetzungsservice

Die eev bietet einen Übersetzungsservice für PPR-Berichte und 
Inserate. Die Übersetzungskosten der PPR-Berichte betragen bis 
45  Zeilen pauschal CHF 180.–, 46–60 Zeilen pauschal CHF 240.–, ab 
61  Zeilen CHF 5.– pro weitere Zeile. Inserate auf Anfrage. Die Ver-
rechnung der Übersetzungen wird über die eev abgewickelt.
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Flash – Wichtige Hinweise

Recht auf Veröffentlichung
Die Redaktion berücksichtigt möglichst alle Geschäftspartner. Aller-
dings kann es aus drucktechnischen Gründen zu Verschiebungen 
kommen. Für die Veröffentlichung ist die Reihenfolge der Anmeldun-
gen entscheidend. Nach Absprache zwischen Redaktion und Partner 
wird der PPR-Bericht in einem anderen Flash veröffentlicht. Die eev 
behält sich vor, Daten aufgrund des Inhalts, der Form oder der tech-
nischen Qualität abzulehnen oder zurückzuweisen. 

Anmeldungen und Reservierungen
Der Termin- und Redaktionsplan sowie die angegebenen Preise kön-
nen als Grundlage für Planung und Budgetierung genutzt werden. 
Durch die Begrenzung der Inserate und Beilagen sind rechtzeitige An-
meldungen und Reservierungen empfehlenswert. Inseratebuchungen 
sind für den Geschäftspartner verbindlich. 

Eingabeschluss
Bis zu diesem Termin sollten die Unterlagen in deutscher Sprache 
der Redaktion vorliegen. Danach werden bei Bedarf die Übersetzun-
gen in Auftrag gegeben sowie die einzelnen PPR-Berichte gestaltet. In 
Ausnahmefällen können Terminüberschreitungen mit der Redaktion 
abgesprochen werden. 

Gut zum Druck
Vor der Erscheinung wird von allen Geschäftspartnern ein Gut zum 
Druck in Deutsch eingeholt. So werden technische Änderungen und 
inhaltliche Korrekturen berücksichtigt. Unvorhergesehene und um-
fangreiche Konzept-, Inhalts- sowie Autorkorrekturen werden nach 
Aufwand und in Absprache mit den Partnern verrechnet.

Ausschluss der Haftung
Die Redaktion haftet nicht für die von den Geschäftspartnern in den 
PPR-Berichten und Inseraten gelieferten Texte und Bilder. Das gilt 
speziell für Angaben zu Technik, Preisen und Terminen. Die Weiter-
verwendung und Kopie einzelner Artikel aus den Flash-Ausgaben ist 
nur nach Rücksprache mit der Redaktion und mit Quellenangabe 
möglich.

Autorkorrekturen
Die eev behält sich das Recht vor, die Texte von PPR-Berichten und 
Inseraten inhaltlich zu überprüfen und die Korrektur allfälliger Recht-
schreibfehler oder missverständlicher Formulierungen selbst auszu-
führen oder zu verlangen. 

Übersetzungen
Die eev überprüft die Übersetzungen der angelieferten PPR-Beiträge 
und Inserate und behält sich das Recht vor, missverständliche oder 
falsche Übersetzungen zu korrigieren oder deren Korrektur zu ver-
langen.

Drucktechnische Mängel
Für Bilder, Grafiken und Inserate, die infolge fehlerhafter Daten oder 
Druckunterlagen nicht einwandfrei erscheinen, und für Abweichun-
gen in der Farbgebung oder für Passerdifferenzen, die durch die 
technischen Gegebenheiten des Druckverfahrens bedingt sind, kann 
keine Haftung übernommen werden. Dies gilt ebenso für Druck-
unterlagen, deren Qualität von der eev beanstandet wurde und die 
trotz Intervention nicht durch einwandfreies Material ersetzt wurden. 
Bei Buntfarben bleibt eine angemessene Toleranz in der Farbnuance 
vorbehalten.
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eev-Newsletter
Das Aktuellste für die eev-Mitglieder

Der direkte Draht zu Ihren Kunden
Mit dem Newsletter sprechen Sie Ihre Zielgruppe direkt und persön-
lich an. Ob Aktionen, Produktneuheiten oder Weiterbildungen – Ihre 
Botschaft  kommt direkt zum Empfänger. Als eev-Vertragspartner 
erhalten Sie mit unserem interaktiven Medium den Kontakt zu rund 
1900  eev-Mitgliedern: Elektroinstallateure, Spezialisten für Haus-
haltsgeräte, Fachleute für Lichttechnik oder Kommunikations- und 
Sicherheitstechnik. Profitieren Sie von dieser eff izienten Art der 
Kommunikation, nutzen Sie die kurze Vorlaufzeit und die direkten 
Reaktionsmöglichkeiten der Empfänger zu Ihrem Vorteil. 

Jeden Donnerstag das Neuste in der Mailbox
Der Newsletter wird nach Möglichkeit jeden Donnerstag versendet 
und ist eine kostenlose Serviceleistung der eev für die Vertragspart-
ner (Wert CHF  500.– pro Beitrag). Die Publikation und Platzierung der 
Beiträge wird durch die Redaktion vorgenommen. 

Content: Kurze Headline (max. 50 Zeichen)
  Einleitungstext (max. 280 Zeichen)
  1 PDF-File oder Weblink
  1 Bild ohne Logo und ohne Text
  960 x 540 Pixel
Einleitungstext: Microsoft  Word-Dokument in Deutsch,  

Französisch,  Italienisch
PDF-File: Maximal fünf Seiten inklusive Bestell-

formular oder Talon

Buchung und Datenanlieferung
eev, Laura Peyer, Tel. + 41 31 380 10 38, l.peyer@eev.ch
eev, Claudia Bützberger-Haberkorn, +41 31 380 10 27, 
c.buetzberger@eev.ch

Für eine Veröff entlichung müssen die Daten jeweils bis spätestens 
am Donnerstag der Vorwoche bei der eev eingetroff en sein.

Newsletter

Technische Daten

B2B
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Onlinewerbung
auf eev.ch
Sponsored Contents und Wideboards

eev.ch – die Informationsplattform für eev-Mitglieder
Die Website eev.ch ist die Informationsplattform für die eev-Mitglie-
der mit durchschnittlich 3000 Nutzern pro Monat. Sie informiert 
über aktuelle Marketing- und Kommunikationsaktivitäten, über Ver-
anstaltungen der eev und andere relevante Themen. Nutzen Sie den 
Zugang zum grössten Netzwerk in der Elektrobranche und sprechen 
Sie Ihre Zielgruppe direkt an. Unsere Werbemöglichkeiten bieten 
Ihnen die passende Lösung zur Verbreitung Ihrer Werbebotschaft  in 
einem einmaligen Verbund im Schweizer Elektrogewerbe. 

Ihre Online-Präsenz im grössten Branchennetzwerk
Sichern Sie sich Ihre Präsenz im Elektro- und Installationsbereich. 
Mit auff älligen Formaten, prominent und nah am Inhalt platziert, 
präsentiert sich Ihre Werbung wirkungsvoll und eff ektiv. Und damit 
Sie von der gesamten digitalen Reichweite profitieren, wird Ihre Bot-
schaft  dank Responsive Design auf allen Endgeräten perfekt dar-
gestellt. Ob Smartphone, Tablet oder Desktop, die Displaywerbung 
sorgt für Ihren grossen Auft ritt auch auf den kleinsten Geräten. 
Weitere Beispiele von Sponsored Contents und Wideboards finden 
Sie auf www.eev.ch.

Sponsored Content
Sie brauchen genug Raum, um detaillierte Informationen zu Ihren 
Produkten oder Ihren Dienstleistungen in Ihre Werbebotschaft  zu 
verpacken? Ein Sponsored Content bietet Ihnen die passende Lö-
sung, um Ihre Botschaft  bei den Endkunden umfassend zu präsen-
tieren. 

Wideboard
Als Wideboard wird Ihre Werbung zum Blickfang auf unserer Start-
seite. Bewerben Sie ein neues Produkt oder eine Dienstleistung - mit 
einem Klick landen die interessierten eev-Mitglieder direkt auf Ihrer 
Website.

B2B

Sponsored Content mit Teaser auf Startseite eev.ch

Wideboard auf eev.ch

Sponsored Content mit Teaser auf Startseite eev.ch
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Wideboard

Website www.eev.ch
Desktop 994 x 250 Pixel
Mobile 640 x 320 Pixel
Format  GIF / JPEG / PNG
Publikationsdauer  mindestens 1 Monat
Target URL 1 pro Sprache (DE/FR/IT)
Anzahl  max. 4 Wideboards in Rotation
Tarif CHF 1250.–/Monat

Sponsored Content

Website www.eev.ch
Content Text, Bild, Youtube-Videos und Links
Header Titel max. 20 Zeichen, Beschreibung 

max. 70 Zeichen, Bild ohne Text und  
Logo horizontal, min. 1920 Pixel breit

Story Lead max. 170 Zeichen (mit Leerzeichen)
  Copy min. 300 Wörter, max. 1000 Wörter
  Bildstrecken (3–5 Bilder horizontal)  

Youtube-Videos
Call to action Titel max. 70 Zeichen, Beschreibung 

max. 280 Zeichen, Link auf Website /
  Landingpage, Beschriftung des Buttons 

max. 20 Zeichen
Teaser auf Startseite  Titel max. 20 Zeichen, Beschreibung  

70–280 Zeichen
Sprachen  Deutsch, Französisch, Italienisch
  Publikation aufgrund eingegebener Spra-

chen. Übersetzungsservice siehe Seite 5
Publikationsdauer  mindestens 1 Monat
Tarif CHF 1250.– / Monat

Kontakt und Datenanlieferung
eev, Céline Ohrendorf-Weiss, Tel. +41 31 380 10 23, 
c.ohrendorf@eev.ch
https://eev-aae.wetransfer.com

Sponsored Contents und Wideboards
Technische Daten und Tarife

Alle Preise exkl. MwSt. und exkl. Übersetzungskosten
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Onlinewerbung auf 
electro-partner.ch
Sponsored Contents und Wideboards

Der direkte Zugang zum Endkunden
electro-partner.ch informiert die Endkunden mit redaktionellen Bei-
trägen und fundierten Reportagen über die Dienstleistungen der 
eev-Mitglieder und die neuesten Lösungen im Bereich der Elektro-
installationen. Mit einer Buchung erreichen Sie Ihre Zielgruppe, die 
Endkunden, einfach, direkt und eff izient. Ihre Werbung wird monat-
lich von rund 25 000 Personen gesehen, die sich über Lösungen 
aus der Elektrobranche informieren wollen.

shop.electro-partner.ch – der Onlineshop 
für Haushaltsgeräte 
Im Web-Shop Haushaltsgeräte können Endkunden das ELITE Haus-
haltsgeräte-Sortiment ansehen und direkt bei einem eev-Mitglied 
bestellen. Mit der Platzierung Ihrer Werbung auf der Startseite des 
Web-Shops der Electro-Partner sprechen Sie interessierte Endkun-
den direkt an.

B2C

Wideboard auf electro-partner.ch mit Link zur Herstellerseite

Wideboard auf shop.electro-partner.ch mit Link zur Produkteseite
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Wideboard

www.shop.electro-partner.ch

Website  www.electro-partner.ch
Desktop 994 x 250 Pixel
Mobile 640 x 320 Pixel
Format  GIF / JPEG / PNG
Publikationsdauer mindestens 1 Monat
Target URL  1 pro Sprache (DE/FR/IT)
Anzahl max. 4 Wideboards in Rotation
Tarif CHF 1250.– / Monat

Website www.shop.electro-partner.ch
Desktop 994 x 250 Pixel
Mobile 640 x 320 Pixel
Format  GIF / JPEG / PNG
Publikationsdauer mindestens 1 Monat
Target URL 1 pro Sprache (DE/FR)
Anzahl  max. 4 Wideboards in Rotation
Tarifw CHF 3000.– / Monat
  (inkl. allen Pro Web-Shops)

Website  www.electro-partner.ch
Content Text, Bild, Youtube-Videos und Links
Header Titel max. 20 Zeichen, Beschreibung 

max. 70 Zeichen, Bild ohne Text und Logo 
horizontal, min. 1920 Pixel breit

Story Lead max. 170 Zeichen (mit Leerzeichen)
  Copy min. 300 Wörter, max. 1000 Wörter
  Bildstrecken (3–5 Bilder horizontal),  

Youtube-Videos
Call to action Titel max. 70 Zeichen, Beschreibung 

max. 280 Zeichen, Link auf Website / 
Landingpage, Beschriftung des Buttons 
max. 20 Zeichen

Teaser auf Startseite  Titel max. 20 Zeichen, Beschreibung  
max. 140 Zeichen

Sprachen: Deutsch, Französisch, Italienisch
  Publikation aufgrund eingegebener 

Sprachen 
Übersetzungsservice siehe Seite 5

Publikationsdauer  mindestens 1 Monat
Tarif CHF 1250.– / Monat

Kontakt und Datenanlieferung
eev, Céline Ohrendorf-Weiss, Tel. +41 31 380 10 23, 
c.ohrendorf@eev.ch 
https://eev-aae.wetransfer.com

Sponsored Content

Sponsored Contents und Wideboards
Technische Daten und Tarife

Alle Preise exkl. MwSt. und exkl. Übersetzungskosten



12 Mediadaten 2024 – Print und Online B2B und B2C

Sponsored Contents und Wideboards
Wichtige Hinweise

Bereitstellung der Daten
Der Vertragspartner ist verpflichtet, der eev die für die Aufschaltung 
der Werbung notwendigen Werbemittel gemäss den jeweils gelten-
den technischen Vorgaben bis spätestens zehn Werktage vor dem 
bestätigten Aufschalttermin auf eigene Kosten zur Verfügung zu 
stellen. Die Folgen zu spät gelieferter oder mangelhafter Werbemittel 
trägt der Vertragspartner.
Bei nicht ordnungsgemässer, insbesondere verspäteter Anlieferung 
oder nachträglicher Änderung wird keine Gewähr für die Einhaltung 
des vereinbarten Aufschalttermins oder das Erfüllen der vereinbarten 
Leistung übernommen. Der volle Vergütungsanspruch der eev bleibt 
auch dann bestehen, wenn die Schaltung des Werbemittels verspä-
tet oder nicht erfolgt.

Terminverschiebung
Die Verschiebung des Zeitpunkts der Werbeaufschaltung ist nur 
schriftlich bis fünf Werktage vor der vereinbarten Aufschaltung mög-
lich. Für den neuen Insertionstermin gelten die jeweiligen aktuellen 
Konditionen und Preise, die im Internet veröffentlicht sind.

Stornierung
Eine kostenfreie Stornierung ist nur bis spätestens fünf Werktage 
vor dem vereinbarten Erscheinungstermin möglich. Die Stornierung 
kann nur schriftlich erfolgen. Bei einer Stornierung durch den Kun-
den nach Kampagnenstart oder während einer laufenden Kampagne 
bleibt der volle Vergütungsanspruch der eev bestehen.

Ablehnungsbefugnis
Die eev behält sich vor, Daten aufgrund des Inhalts, der Form oder 
der technischen Qualität abzulehnen oder zurückzuweisen. Gleiches 
gilt, wenn eine Website, auf die verlinkt wird, gegen Gesetze oder 
behördliche Bestimmungen verstösst. Ansprüche des Auftraggebers, 
insbesondere auf Schadenersatz, bestehen nicht.
Die Zurückweisung wird dem Auftraggeber frühzeitig mitgeteilt. 
Dieser ist in diesem Fall berechtigt, der eev eine geänderte Version 
des zu schaltenden Werbemittels oder der Ziel-URL, auf die verlinkt 
werden soll, zu übermitteln.

Gewährleistung und Haftung 
Die eev gewährleistet eine dem üblichen technischen Standard ent-
sprechende, bestmögliche Wiedergabe des Werbemittels. Dem Auf-
traggeber ist jedoch bekannt, dass es nach dem Stand der Technik 
nicht möglich ist, jederzeit eine gänzlich fehlerfreie Wiedergabe eines 
Werbemittels zu ermöglichen.
Bei einem Ausfall der eev-Server über einen erheblichen Zeitraum 
wird die eev versuchen, den Ausfall an Medialeistung nachzuliefern. 
Für die in dem Zeitraum nicht realisierte Medialeistung entfällt die 
Zahlungspflicht des Auftraggebers. Weitere Ansprüche sind ausge-
schlossen.
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Die Electro Magazine aktivieren den Absatz Ihrer Haushaltsgeräte: Sie 
werden als individualisiertes Werbemedium unserer eev-Mitglieder 
direkt in die Haushalte gestreut und wirken dort, wo wichtige Vorent-
scheide für einen Kauf gefällt werden. Zusätzlich steigert der Wett-
bewerb in jeder Ausgabe die Attraktivität für die Endkonsumenten. 
Die Reichweite der Electro Magazine wird mittels Einbindung in die 
Prospekte-App Profital massiv erhöht.

Technische Daten

Electro Magazine

Auflage durchschnittlich 500 000 Exemplare
Einblendungen in 
Apps Profital + Bring durchschnittlich 10,3 Mio. pro Jahr
Erscheinung 4 x jährlich
Druck 4-farbig, Rollenoff set
Format DIN A4
Sprachen Deutsch, Französisch, Italienisch
Umfang 24 Seiten

Kontakt
eev, Martin Wahlen, +41 31 380 10 35, m.wahlen@eev.ch

Streutermine 2024

Ausgabe März Mai August Oktober

Eingabeschluss: 11.12.2023 19.02.2024 27.05.2024 01.07.2024

Streutermin: 04.03.2024 13.05.2024 19.08.2024 21.10.2024

Gültigkeit bis:  12.05.2024 18.08.2024 20.10.2024 31.12.2024

Schweizer Frühlingsbote

Endlich ist wieder 
Rhabarber-Saison

Auf die Plätze, fertig, waschen!

Sportbekleidung
richtig waschen

ELITE
Wettbewerb

Gewinnen Sie Preise 

im Wert von über 

CHF 4200.– 
Online mitmachen:

electro-partner.ch

ELITE Electro Magazin März 2023
Gültig bis 7. Mai 2023

2190.–
Exklusivmodell

2190.–
Exklusivmodell

Neu: Waschmaschine WASLIEEV500
Soft water und ProSteam-Technologie. Woolmark Green-Zertifikat. Bis 10 kg Trockenwäsche. 
AbsoluteWash 49 Min.-Programm. Auff risch- und Entknitterungsprogramm mit Dampf. 
Extragrosses LED-Display. Startzeitvorwahl max. 20 Std. Schleuderdrehzahl max. 1600 U/Min. 
Energieverbrauch pro Betriebszyklus 0,41 kWh. H/B/T: 85/60/66 cm.

Neu: Wärmepumpentrockner TWSLIEEV500
Woolmark Blue-Zertifikat. Bis 9 kg Trockenwäsche. 3D-Scan-Technologie. Extragrosses 
LED-Display. 28 Trockenprogramme. Zeitprogramm. Startzeitvorwahl max. 20 Std. 
Restzeitanzeige. Energieverbrauch im Standard-Baumwollprogramm bei Vollbefüllung 1,68 kWh. 
H/B/T: 85/60/66,5 cm.
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Kühlschrank FAB10RBL5/2-298821
Mit Gefrierfach. Nutzinhalt Kühlteil 104 Liter, Gefrier-
teil 17 Liter. LED-Innenbeleuchtung. 1 Abstellfläche 
aus Sicherheitsglas, höhenverstellbar. Obst-/Gemüse-
schublade. 1 Türablage universal, 1 Flaschenbord 
mit Kippschutz. H/B/T: 97/54,5/65,9 cm. 50’ Style in 
Schwarz. Weitere Farben: Rot, Crème, Cadillac Pink, 
Weiss, Orange, Pastellgrün, Pastellblau.

Wine Bank 50 Serie 7– HWS77GDAU1
Eintürig. Kapazität für 77 Bordeaux-Flaschen. 
2 Temperatur-Zonen. Anti UV-Glas. Luft strom 
Natural System. 37 dB(A). 3D-Beleuchtungssystem. 
Separate elektronische Bedienung mit Touch-Display.
Türschloss. hOn App (Kooperation mit Vivino). 
H/B/T: 127/49,7/58,5 cm.

Einbau-Kühl-/Gefrierkombination 
CombiCooler V4000 178NI
Mit WLAN. Nutzinhalt total 282 Liter, davon Gefrierteil 74 Liter. 
MonoFridge-Funktion – Gefrierfach in Kühlraum umfunktionieren. 
SilentPlus, NoFrost, Soft Close, LED-Beleuchtung. 5 Glastablare, 
4 Türfächer, 1 Gemüse- und  3 Gefrierschubladen.
H/B/T: 177,6/54,8/54,5 cm. Vollintegrierbar (SMS 14/6). 

Swiss made, mit innovativer
PureCool-Technologie

2590.–

Einbaukühlschrank KP Special Edition ELITE
Nutzinhalt total 228 Liter. Kühlteil 201 Liter, Gefrierteil 27 Liter. Digitalanzeige. TouchControl. LED-Beleuchtung. 
Kühlteil: 4 Smart-Glastablare, davon 3 höhenverstellbar. 1 geräumige Gemüseschale, 5 grossvolumige Einhänge-
schalen, 2 Eierablagen für 12 Eier. Gefrierteil: 1 Auflagegitter, 1 Eiswürfelschale. H/B/T: 126,8/54,8/57,5 cm. 
Vollintegrierbar (SMS 10/6). KP Special Edition ELITE: Dekorierbar, weiss. 1490.–

1490.–
Exklusivmodell

Exklusivmodelle vom ELITE Electro-Partner

Markenqualität vom Fachgeschäft  
in Ihrer Nähe

Gefrierschrank GKN ELITE 2
No-Frost-Technologie. Nutzinhalt 228 Liter. ProFreeze. 
Supergefrierfunktion. EasyOpen-Ventil. 2 Gefrierfächer 
mit Klappe und 4 Gefrierschubladen. Türanschlag 
links, wechselbar. Tür-/Temperaturalarm. 
24 Std. Lagerzeit bei Störungen.

Für mich und mein Zuhause

849.–
Exklusivmodell

1099.–

1599.–
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Backofen H 7460-60 BP mit Pyrolyse
Textdisplay. Sensortasten. Garraum 76 Liter. 5 Ein-
schubebenen. 11 Betriebsarten (z. B. Heissluft , Ober-/
Unterhitze, Intensivbacken etc.). Schnellaufheizung. 
Automatikprogramme. Pyrolytische Selbstreinigung. 
TasteControl: garantiert kein Übergaren. Soft Open/
Close. Farben: Edelstahl CleanSteel, Graphitgrau, 
Brillantweiss, Obsidianschwarz (EURO 60 cm).

Backofen H 2861-60 BP mit Pyrolyse
EasyControl Plus Display. Garraum 76 Liter Garraum. 
5 Einschubebenen. 9 Betriebsarten (z. B. Eco-Heiss-
luft , Ober-/Unterhitze, Intensivbacken). 15 Auto-
matikprogramme. Schnellaufheizung. Pyrolytische 
Selbstreinigung. Miele@home. Restwärmenutzung. 
MultiLingua. Farben: Edelstahl CleanSteel, Brillant-
weiss, Obsidianschwarz (EURO 60 cm).

Dampfbackofen DGC 7250-55 XXL
XXL-PerfectClean-Garraum 76 Liter. TasteControl 
und 9 Betriebsarten (z. B. Dampfgaren 70 °C –100 °C, 
Klimagaren, Heissluft  Plus, Grill, Ober-/Unterhitze, 
Intensivbacken). DirectSensor S Display. MonoSteam. 
Soft Open/Soft Close. Miele@home. Farben: 
Edelstahl CleanSteel, Obsidianschwarz (SMS 55 cm).

Induktionskochfeld mit Tischlüft er 
KMDA 7272 FL Silence
4 grosse Kochzonen. Miele@home. Con@ctivity. 
Fettabscheidegrad Klasse A. CleanCover. Comfort-
Select-Steuerung. Booster-Funktion. Permanente 
Topferkennung. Edelstahl-Metallfettfilter. ECO-Motor. 
B/T: 80,4/52,4 cm, flächenbündig.

Induktionskochfeld BS 2677F CPAL
CleanProtect – für mühelose Reinigung nur mit 
Wasser! Slider-Bedienung. MyMenu (Automatik-
Funktion). ActiveHeat. Direct Access. Alle Kochzonen 
mit Booster-Funktion. FlexiSpace. Simmer-Funktion. 
Breite 78 cm. Ausschnitt B/T: 75,2/48 cm.

Induktionskochfeld BS 5860F CPAL
CleanProtect – für mühelose Reinigung nur mit 
Wasser! Slider-Bedienung. MyMenu (Automatik-
Funktion). ActiveHeat. Direct Access. Alle Kochzonen 
mit Booster-Funktion. FlexiSpace. Simmer-Funktion. 
Breite 60 cm. Ausschnitt B/T: 56/48 cm.

Für mich und mein ZuhauseFür mich und mein Zuhause

Einbauherd Combair Special Edition ELITE
Premium-Materialien, hoher Bedienkomfort. Türe mit Soft Open und Soft Close. Einfache Handhabung 
mit Drehschaltern und Bedienfeld mit LED-Display. Timer. Anzeige Tageszeit, Temperatur und Betriebsarten. 
Tellerwärmen. Schnellaufheizen. Signalton. Vernetzbar via V-ZUG@home-App. Mit Geräteschublade. 
Perfekt für die Integration in den Untereinbau. H/B/T: 75,9/54,8/56,9 cm (SMS 6/6).

Exklusivmodelle vom ELITE Electro-Partner

Premium-Materialien, 
hoher Bedienkomfort 

1450.–
Exklusivmodell

3200.– 2390.– 2830.–

1199.– 1399.– 3690.–

Name

Vorname  Geb. Datum

Strasse / Nr.

PLZ Ort

Telefon  eev Mitglieder-Nr.*

E-Mail

Die Wettbewerbspreise sind abgebildet auf folgenden Seiten:
(Diese Seite ist für die Nennung nicht erlaubt)

Absender (bitte in Blockschrift )

Die Gewinnerinnen und Gewinner werden schrift lich benachrichtigt. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Mit der Teilnahme am Wettbewerb erklären Sie sich damit einverstanden, dass Ihr Name, Vorname und Wohn-
ort im Fall eines Gewinns unter «electro-partner.ch» und in Social Media-Kanälen publiziert werden können. Zudem erklären Sie sich damit einverstanden, dass Ihre Daten zwecks Wettbewerbsabwicklung an den 
jeweiligen ELITE Electro-Partner sowie an den Produkthersteller weitergeleitet werden und diese Ihre Angaben zu eventuellen Marketingzwecken verwenden dürfen.

Mitmachen und gewinnen!

*Wird durch Ihren ELITE Electro-Partner ausgefüllt
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Waschmaschine V-ZUG Adora WA Special 
Edition ELITE V2 im Wert von CHF 2090.–

Küchenmaschinen-Set KitchenAid KSM 200 in 
liebesapfelrot im Wert von CHF 919.–

Kaff eevollautomat DeLonghi Magnifica 
EVO ECAM 290.42.TB im Wert von CHF 499.–

Gewinnen Sie
attraktive

Wettbewerbspreiseim Wert von über
CHF 3800.–

2. Preis
Küchenmaschinen-Set 
KSM 200 in liebesapfelrot
im Wert von CHF 919.–

3. Preis
Kaff eevollautomat Magnifica 
EVO ECAM 290.42.TB
im Wert von CHF 499.–

ELITE Wettbewerb
 In diesem ELITE Electro Magazin sind drei Preise «versteckt», die verlost werden. Finden Sie die unten 
aufgeführten Geräte und geben Sie Ihrem ELITE Electro-Partner den ausgefüllten Coupon ab – die Adresse 
finden Sie auf der Titelseite – oder füllen Sie das Formular online unter www.electro-partner.ch aus. 
Unter allen Teilnehmenden verlosen wir zusätzlich vier Jahresabonnemente von «le menu», dem Schweizer 
Kochmagazin. Einsendeschluss ist der 30. November 2023. Viel Glück! 

Die Gewinnerinnen und Gewinner des Wettbewerbs in der ELITE Electro Magazin-Ausgabe August 2023 wurden unter 
«electro-partner.ch» bekannt gegeben sowie persönlich benachrichtigt. Folgende Preise wurden verlost:

� Waschmaschine ASKO W2 EEV
� Küchenmaschinen-Set KitchenAid KSM125 rot
� DeLonghi Nespresso Vertuo Lattissima ENV300.B
� 4-mal 1 Jahresabo «le menu»

Herzlichen Glückwunsch allen Gewinnerinnen und Gewinnern. Wir danken den Sponsoren der Preise.

QR-Code scannen 
und direkt 

online teilnehmen!

4.–7. Preis 
4-mal 1 Jahresabo von «le menu» 
im Wert von je CHF 89.–

1. Preis 
Waschmaschine Adora WA 
Special Edition ELITE V2
im Wert von CHF 2090.–

2590.–2590.–
1099.–1099.–
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Weitere Rezepte und praktische Tipps rund ums Kochen und Backen finden Sie auf www.lemenu.ch

Zutaten für 4 Personen

200 g geröstete Marroni, geschält (oder 
Softmarroni, mit Gabel zerdrückt) 
40 g Haselnüsse, gehackt 
40 g Baumnüsse, gehackt 
1 dl Rapsöl 
1 dl Haselnussöl 
2 EL Kürbiskernöl 
2 EL geriebener Sbrinz AOP 
1 EL Honig 
Salz, Pfeffer 

500 g Trofie 
300 g Krautstiele, gerüstet 
2 EL Butter 

Zubereiten: ca. 20 Minuten

Zubereitung

1 Pesto: Marroni, Nüsse, Öle, Sbrinz und Honig mischen, würzen.

2 Trofie in siedendem Salzwasser al dente kochen. Krautstielblätter grob 
zerzupfen, Stiele in Streifen schneiden. Beides während der letzten 3 Minuten 
mit den Trofie mitgaren. Trofie und Krautstiele abgiessen.

3 Trofie mit dem Pesto mischen, anrichten.

Tipp: Geriebenen Sbrinz dazu servieren. 

ELITE Saisonrezept

Trofie an Marroni-Nusspesto
©

 b
y 

le
 m

en
u

Trofie aus italienischem Hartweizen sind eine 
typische Spezialität der ligurischen Küche. 
Sie werden hauptsächlich mit Pesto zubereitet.

Die Wettbewerbspreise sind abgebildet auf folgenden Seiten:
(Diese Seite ist für die Nennung nicht erlaubt)

Die Gewinnerinnen und Gewinner werden schrift lich benachrichtigt. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Mit der Teilnahme am Wettbewerb erklären Sie sich damit einverstanden, dass Ihr Name, Vorname und Wohn-
ort im Fall eines Gewinns unter «electro-partner.ch» und in Social Media-Kanälen publiziert werden können. Zudem erklären Sie sich damit einverstanden, dass Ihre Daten zwecks Wettbewerbsabwicklung an den 
jeweiligen ELITE Electro-Partner sowie an den Produkthersteller weitergeleitet werden und diese Ihre Angaben zu eventuellen Marketingzwecken verwenden dürfen.

Mitmachen und gewinnen!
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Waschmaschine V-ZUG Adora WA Special 
Edition ELITE V2 im Wert von CHF 2090.–

Küchenmaschinen-Set KitchenAid KSM 200 in 
liebesapfelrot im Wert von CHF 919.–

Kaff eevollautomat DeLonghi Magnifica 
EVO ECAM 290.42.TB im Wert von CHF 499.–

3. Preis
Kaff eevollautomat Magnifica Kaff eevollautomat Magnifica 
EVO ECAM 290.42.TB
im Wert von CHF 499.–

ELITE Wettbewerb
 In diesem ELITE Electro Magazin sind drei Preise «versteckt», die verlost werden. Finden Sie die unten 
aufgeführten Geräte und geben Sie Ihrem ELITE Electro-Partner den ausgefüllten Coupon ab – die Adresse 
finden Sie auf der Titelseite – oder füllen Sie das Formular online unter 
Unter allen Teilnehmenden verlosen wir zusätzlich vier Jahresabonnemente von «le menu», dem Schweizer 
Kochmagazin. Einsendeschluss ist der 30. November 2023. 

Die Gewinnerinnen und Gewinner des Wettbewerbs in der ELITE Electro Magazin-Ausgabe August 2023 wurden unter 
«electro-partner.ch» bekannt gegeben sowie persönlich benachrichtigt. Folgende Preise wurden verlost:

� Waschmaschine ASKO W2 EEV
� Küchenmaschinen-Set KitchenAid KSM125 rot
� DeLonghi Nespresso Vertuo Lattissima ENV300.B
� 4-mal 1 Jahresabo «le menu»

Herzlichen Glückwunsch allen Gewinnerinnen und Gewinnern. Wir danken den Sponsoren der Preise.

1. Preis 
Waschmaschine Adora WA 
Special Edition ELITE V2
im Wert von 

Weitere Rezepte und praktische Tipps rund ums Kochen und Backen finden Sie auf www.lemenu.ch

Zutaten für 4 Personen

200 g geröstete Marroni, geschält (oder 
Softmarroni, mit Gabel zerdrückt) 
40 g Haselnüsse, gehackt 
40 g Baumnüsse, gehackt 
1 dl Rapsöl 
1 dl Haselnussöl 
2 EL Kürbiskernöl 
2 EL geriebener Sbrinz AOP 
1 EL Honig 
Salz, Pfeffer 

500 g Trofie 
300 g Krautstiele, gerüstet 
2 EL Butter 

Zubereiten: ca. 20 Minuten

ELITE Saisonrezept

Trofie an Marroni-Nusspesto

Mit Gefrierfach. Nutzinhalt Kühlteil 104 Liter, Gefrier-
teil 17 Liter. LED-Innenbeleuchtung. 1 Abstellfläche 
aus Sicherheitsglas, höhenverstellbar. Obst-/Gemüse-

mit Kippschutz. H/B/T: 97/54,5/65,9 cm. 50’ Style in 
Schwarz. Weitere Farben: Rot, Crème, Cadillac Pink, 

aus Sicherheitsglas, höhenverstellbar. Obst-/Gemüse-

Kühlschrank FAB10RBL5/2-298821
Mit Gefrierfach. Nutzinhalt Kühlteil 104 Liter, Gefrier-
teil 17 Liter. LED-Innenbeleuchtung. 1 Abstellfläche 
aus Sicherheitsglas, höhenverstellbar. Obst-/Gemüse-
schublade. 1 Türablage universal, 1 Flaschenbord 
mit Kippschutz. H/B/T: 97/54,5/65,9 cm. 50’ Style in 
Schwarz. Weitere Farben: Rot, Crème, Cadillac Pink, 
Weiss, Orange, Pastellgrün, Pastellblau.

17

Dampfbackofen DGC 7250-55 XXL
XXL-PerfectClean-Garraum 76 Liter. TasteControl 
und 9 Betriebsarten (z. B. Dampfgaren 70 °C –100 °C, 
Klimagaren, Heissluft  Plus, Grill, Ober-/Unterhitze, 
Intensivbacken). DirectSensor S Display. MonoSteam. 
Soft Open/Soft Close. Miele@home. Farben: 
Edelstahl CleanSteel, Obsidianschwarz (SMS 55 cm).

Induktionskochfeld mit Tischlüft er 
KMDA 7272 FL Silence
4 grosse Kochzonen. Miele@home. Con@ctivity. 
Fettabscheidegrad Klasse A. CleanCover. Comfort-
Select-Steuerung. Booster-Funktion. Permanente 
Topferkennung. Edelstahl-Metallfettfilter. ECO-Motor. 
B/T: 80,4/52,4 cm, flächenbündig.

Intensivbacken). DirectSensor S Display. MonoSteam. 

Topferkennung. Edelstahl-Metallfettfilter. ECO-Motor. 

ELITE Saisonrezept

Tagliolini mit 
Mönchsbart und
Zitrone

Viel mehr als nur Vitamin C

Die Zitrone, das 
saure Multitalent

ELITE
Wettbewerb

Gewinnen Sie Preise 

im Wert von über 

CHF 3700.– 
Online mitmachen:

electro-partner.ch

ELITE Electro Magazin Mai 2023
Gültig bis 20. August 2023

Electro Magazine
Die Kundenmagazine für Haushaltsgeräte

ELITE
Wettbewerb

Gewinnen Sie Preise 

im Wert von über 

CHF 3800.– 
Online mitmachen:

electro-partner.ch

ELITE Saisonrezept

Tro� e an Marroni-
Nusspesto

Gesunder Genuss

Powerfood
Haselnuss

ELITE Electro Magazin Oktober 2023
Gültig bis 31. Dezember 2023

Weitere Infos unter:
www.eev-partner.ch | Dienstleistungen | Magazine
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elitec und e-tec
Die Kundenmagazine für Elektro- und Kommunikationstechnik

Präsentieren Sie Ihre Produkte in Print- und Onlineform direkt den 
Endkonsumenten. Das Printmagazin elitec wird zweimal im Jahr 
direkt in 250 000 Haushalte verteilt. Jeden Monat erscheint zudem 
ein anderer elitec-Beitrag im Onlinemagazin e-tec, das direkt auf den 
Firmenwebsites von mehr als 120 Elektroinstallationsunternehmen 
ausgespielt wird. Ihre Werbung ist sowohl im Printmagazin als auch 
im personalisierten Onlinemagazin der abonnierten Elektroinstalla-
tionsunternehmen sichtbar und bleibt während 6 Monaten online. 
Mit einem Inserat oder einem PPR-Bericht in den Magazinen elitec 
und e-tec unterstützen Sie die Elektroinstallateure beim Verkauf Ihrer 
Lösungen an Bauherrschaft en, Eigentümer und Mieter.
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Magazin für Elektro- und Kommunikationstechnik 

Schluss mit 
Neonröhren

Energieautark 
wohnen

Ein Haus 
wird smart

Energieautark leben:
      Bewohnerinnen und 
  Bewohner ziehen Bilanz. 

WETTBEWERB

Gewinnen Sie 

Ferien mit Ihren 

Liebsten!

Mehr Informationen im 
e tec onlinemagazin
auf unserer Website
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Schon beim Erstbezug im Juni 2016 galt 
das Mehrfamilienhaus als Pionierprojekt und 
wegweisend für energieeffiziente Gebäude. 
Doch was macht dieses Vorzeigeprojekt so 
einzigartig?

SONNENENERGIE ALS UNER-
SCHÖPFLICHE RESSOURCE

Schon von weitem erkennt man, dass 
etwas an diesem Haus anders ist als bei ande-
ren, denn das Dach und die Fassaden sind mit 
den unverkennbaren Photovoltaik-Modulen 
eingefasst. Diese produzieren den wertvollen 
Strom für das Mehrfamilienhaus – und das mit 
einer beeindruckenden Effizienz. Auf rund 1000 
Quadratmetern werden jährlich rund 88’000 kWh 
(Kilowattstunden) produziert. Dieses Mehr-

familienhaus hat gezeigt, dass es ohne Zufüh-
rung von Fremdenergie auskommt. Möglich ist 
dies dank einer intelligenten Kombination aus 
Sonnenenergie, verlustarmer Speicherung, 
effizienter Rückgewinnung und dem bewuss-
ten Umgang mit der Ressource. Denn auch wenn 
die Sonne immer am Himmel steht, in den 
Wintermonaten ist der Ertrag kleiner. Wie also 
wird die Herausforderung gemeistert, die 
gewonnene Energie zu speichern und effizient 
über das Jahr zu verteilen?

DAS GEHEIMNIS LIEGT IN DER ERDE
Kurz nach Baubeginn werden zwei grosse 

Tanks mit je 125’000 Liter Fassungsvermögen in 
den Boden eingelassen. Diese mit Wasser gefüll-
ten Tanks speichern die thermische Energie 

langfristig unter dem Haus. Doch damit nicht 
genug, denn zusätzlich verfügt das Haus über 
Lithium-Eisenphosphat-Batterien. Sie helfen, 
die überschüssige Energie zu speichern und 
kurzfristige Lücken von bis zu drei Tagen zu 
überbrücken. Je nach Verfügbarkeit nutzt die 
ausgeklügelte Haustechnik die Langzeitspei-
cher, Erdsonden, Umgebungsluft oder Abwärme 
für die Wärmepumpe. Mit möglichst viel Effizi-
enz soll ein Maximum an thermischer Energie 
erzeugt werden.

2200 KWH ENERGIE PRO HAUSHALT
Wie effizient die Bewohnerinnen und 

Bewohner im ersten energieautarken Mehr-
familienhaus leben, zeigt sich unter anderem 
darin, dass sie deutlich weniger Energie ver-

Energieautark wohnen
      im Bezirk Winterthur

Das erste energieautarke Mehrfamilienhaus der Welt – ein Projekt, welches die Stiftung 
Umwelt Arena gemeinsam mit Ausstellungspartnern realisiert hat – steht in der Schweiz, 
genauer in Brütten bei Winterthur. Vor sieben Jahren erbaut, ziehen Bewohnerinnen und 
Bewohner nun Bilanz und zeigen, was dieses Haus so energieeffizient macht.

Eine Sonnenstunde im Sommer reicht, um den Energiebedarf dieses Hauses für 24 Stunden zu decken. 
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DIE UMWELT ARENA IN SPREITENBACH
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brauchen als der Schweizer Durchschnitt. Zum 
Vergleich: Eine vierköpfige Familie verbraucht 
im Durchschnitt rund 4400 kWh, die Bewohner-
innen und Bewohner nur rund 2200 kWh 
pro Haushalt und Jahr. Verzichten müssen sie 
deswegen aber nicht. Denn die Geräte und 
Anlagen im Haushalt sind besonders energie-
effiziente Modelle. Auch die Beleuchtung funk-
tioniert mit den energiearmen LED-Lampen. 
Diese verbrauchen nur rund 220 kWh pro Jahr 
und Haushalt. Besonders clever: Selbst der 
Lift funktioniert mit Rekuperation, die beim 
Abwärtsfahren Energie ins System zurückspeist 
und sogar die Restwärme des Duschwassers 
wird rückgewonnen.

JAHRESZEITLICHE SCHWANKUNGEN 
ALS HERAUSFORDERUNG

An einem Sommertag reicht eine Stunde 
Sonne aus, um den Energiebedarf des ganzen 
Hauses für 24 Stunden zu decken. So weit so 
gut, doch was passiert mit der überschüssigen 
Energie? Und wie wird der Strombedarf gedeckt, 
wenn es tagelang regnet und grau ist? Zusätz-
lich zu den zwei Wassertanks gibt es noch zwei 
Wasserstoffspeichertanks. Diese helfen, über-

schüssige Energie zu speichern und aufzube-
reiten. Und so geht’s: Per Elektrolyse wird Was-
ser in Sauerstoff und Wasserstoff gespalten. Der 
Wasserstoff wird dann mit 30 bar Druck in den 
Drucktanks gespeichert. Mithilfe einer Brenn-
stoffzelle kann daraus wieder Energie werden 
und in die Speicherbatterie fliessen. Das übrig-
gebliebene Wasser wird bei der nächsten Elek-
trolyse wiederum in Wasserstoff umgewandelt. 
Die Wasserstoffproduktionsanlage ist im Ver-
hältnis zu einem Mehrfamilienhaus dieser 
Grössenordnung sehr aufwendig und kosten-
intensiv. Doch bildet sie die Grundlage dafür, 
dass die Bewohnerinnen und Bewohner auch 
im Winter nicht frieren und immer zuverlässig 
mit Strom versorgt sind.

ZUKUNFTSTAUGLICH ODER NICHT?
Gebäude machen rund einen Drittel des 

gesamten Energieverbrauches der Schweiz aus. 
Dank diesem und weiterer Pionierprojekte kön-
nen wir live mitverfolgen, wie energieautarkes 
Leben funktioniert, welche Herausforderungen 
bestehen und wie sie zu meistern sind. Denn 
um die Klimaziele 2050 zu erreichen, muss ein 
Umdenken in der Art, wie wir Häuser bauen, 

stattfinden. Dieses innovative Mehrfamilien-
haus zeigt eindrücklich, dass es sich lohnt, ener-
gieeffizient zu bauen, denn alle profitieren 
davon. Die Bewohnerinnen und Bewohner 
dank geringeren Nebenkosten, die Vermieter 
dank weniger Leerstand und die Umwelt dank 
null CO2-Ausstoss. Aktuell gibt es nur zwei 
weitere Häuser in der Schweiz, die nach dem 
Vorbild des Mehrfamilienhauses in Brütten 
gebaut wurden – bleibt zu hoffen, dass es bald 
mehr werden.

Wie man heute energieeffizient wohnt, zeigt die «Umwelt Arena» in ihrer Ausstellung.  

Mit dem Leuchtturmprojekt «Energieautar-
kes Mehrfamilienhaus» zeigt die Umwelt 
Arena zusammen mit ihren beteiligten Part-
nern, was mit der bereits heute vorhandenen 
Technologie möglich ist und dass das Kon-
zept «Energieautarkes Mehrfamilienhaus» im 
Alltag zu 100 Prozent funktioniert. Mit den 
gewonnenen Erfahrungen hat die Umwelt 
Arena Weiterentwicklungen des Projekts in 
Brütten realisiert. Das neuste Projekt «Bauen 
2050» wurde in Urdorf umgesetzt. Die Umwelt 
Arena stellt der Bevölkerung sämtliche Inno-

vationen zur Verfügung. Die Ausstellung zum 
energieautarken Mehrfamilienhaus oder die 
neue Ausstellung «Bauen 2050» in der Umwelt 
Arena zum Projekt in Urdorf zeigen zum Bei-
spiel mit einem Baudokumentarfilm und 
interaktiven Elementen Innovationen rund 
ums moderne Bauen. Besuchende der Aus-
stellungen profitieren aber auch von Tipps 
für den Alltag, wie man heute gesund lebt, 
energieeffizient sowie umweltbewusst wohnt 
und baut.

www.umweltarena.ch 

Mehr zum Thema
alternative Energien im 
e tec onlinemagazin
auf unserer Website
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Das moderne Schalter- und Steckdosen-
programm kallysto sorgt für stilvolle Lebens-
räume und den passenden Look in jedem Raum. 
Seien es die geradlinige, quadratische und 
flache Form von kallysto.pro oder die exklusi-
ven Materialien bei kallysto.art – alle Schalter 
bestechen nebst ihrem ansprechenden Design 
durch eine äusserst einfache und zeitsparende 
Montage. Mit Multifunktionstastern, Bewe-
gungsmeldern und Raumtemperaturreglern 
stehen in sämtlichen kallysto-Ausführungen 
Lösungen für moderne KNX-Bus-Anwendungen 
zur Verfügung. Die KNX-Taster können indivi-
duell mit Symbolen und Text beschriftet 
werden. Eine ganzheitliche Gestaltung beim 
Kanaleinbau wird dank modularer Einbausteck-
dosen im kallysto-Design ermöglicht. Funktio-
nalität, Design, Farbe und Haptik ergeben ein 
stimmiges Gesamtbild.

KEINE KRATZER, KEIN VERGILBEN
Dank Duroplast sind kallysto-Abdeckun-

gen langlebig und widerstandsfähig gegen die 
Einwirkung von Chemikalien. Sie sind überdies 
kratzfest, antistatisch und UV-beständig. Die 
Schalter und Steckdosen von kallysto vergilben 
auch nach Jahren nicht – und sie lassen sich 
einfach reinigen. Punkto Hygiene überzeugt 
Duroplast zudem mit antibakteriellen Eigen-
schaften. Somit eignen sich die kallysto-Ab-
deckungen auch hervorragend für Spitäler und 
weitere Institutionen im Gesundheitswesen.

INSPIRIERENDE FARBPALETTE, 
SPANNENDE MATERIALIEN

Mit kallysto unterstützt Hager den Anspruch, 
dass Wohn- und Arbeitsräume stilvoll mit Schal-
tern und Steckdosen bestückt  werden. Dank der 
grossen Vielfalt an Designs, Farben und Formen 
lässt sich für jedes Raumkonzept der richtige 
Schalter finden. Für Sonderanfertigungen, bei-
spielsweise vergoldete Rahmen oder die Verwen-
dung von aussergewöhnlichen Materialien, 
betreibt Hager auch eine Customizing-Abteilung, 
die Kunden bei der Planung und Ausführung 
zuverlässig unterstützt.

SICHERHEIT – SWISS MADE
Seit Frühling 2018 wird in Emmenbrücke 

die neue Generation von Typ-13- und Typ-23-
Steckdosen produziert. Ein Bekenntnis nicht 
nur zum Werkplatz Schweiz, sondern auch zur 
Sicherheit. Mehrere Prüfschritte innerhalb 
der Automationslinie gewährleisten ein kons-
tant hohes Qualitätsniveau. So analysiert und 
kontrolliert zum Beispiel die End-of-Line-
Prüfung alle produzierten Steckdosen nach 
sicherheitsrelevanten Aspekten.

EINFACHE MONTAGE
Alle Produkte des kallysto-Sortiments 

zeichnen sich durch einfache Montage aus. 
Die bewährte Stecktechnik und der konische 
Klemmeneingang mit 45°-Winkel ermöglichen 
einen praktischen Anschluss. 

Mehr Infos zum Thema auf 
www.hager.ch/kallysto
Hager AG, 6020 Emmenbrücke

Für höchste
 Design-
ansprüche

kallysto.pro

Das seit vielen Jahren beliebte Schalter- und Steck-
dosendesign kallysto.pro sorgt mit seiner eckigen 
und flachen Form für stilvolle Inneneinrichtungen.
Die vielen Individualisierungsmöglichkeiten lassen 
in Entwurf, Planung und Realisierung keine Wünsche 
offen. Dank hochwertigem Duroplast bleiben die 
Schalter auch nach Jahren kratzfest und UV-Stabil.

  hager.ch/kallysto

02.03.23   11:39

KALLYSTO–DESIGN 
IN VIER AUSPRÄGUNGEN 

kallysto.pro: Klarheit durch Reduktion 
und den Mut zur Ecke, flaches Profil
kallysto.art: Exklusivität durch Materi-
alien wie Glas, Edelstahl, Aluminium, 
Schiefer und Holz; Mut zur Ecke
kallysto.line: Klare Linien in schlichter 
Form mit dreidimensionalem Profil
kallysto.trend: Wohlproportioniert mit 
sanften Rundungen und flachem Profil

kallysto.pro: 
       Die stilvolle und 
sichere Investition
Das seit vielen Jahren beliebte Schalter- und Steckdosendesign kallysto.pro 
sorgt mit seiner eckigen und flachen Form für stilvolle Inneneinrichtungen. 
Die vielen Individualisierungsmöglichkeiten lassen in Entwurf, Planung und 
Realisierung keine Wünsche offen. Das breite Sortiment und das hochwertige 
Material – Duroplast für die Abdeckungen – machen kallysto.pro zu einer 
sicheren und stilvollen Investition im Wohnungs-, Gewerbe- und Spitalbau. 
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und flachen Form für stilvolle Inneneinrichtungen.
Die vielen Individualisierungsmöglichkeiten lassen 
in Entwurf, Planung und Realisierung keine Wünsche 
offen. Dank hochwertigem Duroplast bleiben die 
Schalter auch nach Jahren kratzfest und UV-Stabil.
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Mehr Infos zum Thema auf 
www.hager.ch/kallysto

 Emmenbrücke
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sanften Rundungen und flachem Profil
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elitec

Auflage durchschnittlich 250 000 Exemplare
Erscheinung 2 x jährlich
Format DIN A4
Sprachen Deutsch, Französisch, Italienisch
Umfang 12 Seiten

e-tec

Ihre Inhalte 6 Monate online
Über 8500 Leser pro Monat
Auf mehr als 120 Firmenwebsites der Elektriker präsent
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1/2 Seite hoch
Format 105 x 297 mm

1/1 Seite
Format 210 x 297 mm

1/2 Seite quer
Format 210 x 148 mm 

Formate und Tarife Inserate und PPR-Berichte

Formate Platzierung elitec e-tec 

1/1 Seite innen CHF 7500.– kostenlos*
1/2 Seite innen CHF 5000.– kostenlos*
1/1 Seite 4. Umschlagseite Preis auf Anfrage kostenlos*

* In Kombination mit Ihrer elitec-Buchung werden Ihre Inserate, 
PPR-Berichte und Produktvideos während 6 Monaten kostenlos 
online publiziert.

Technische Daten PPR-Berichte

1/1 Seite Textumfang 2000–2500 Zeichen  
(mit Leerzeichen) und 2–3 Themenbilder 

1/2 Seite Textumfang 1000–1300 Zeichen  
(mit Leerzeichen) und 1–2 Themenbilder 

elitec und e-tec – Termine, Formate und Tarife

Weitere Infos unter:
www.eev-partner.ch | Dienstleistungen | Magazine

Alle Preise exkl. MwSt. und exkl. Übersetzungskosten

Termine  elitec

Ausgabe Redaktionsschluss Streuung

1-24 06.03.2024 10.06.2024

2-24 21.08.2024 11.11.2024

Termine  e-tec

Erscheint monatlich. Automatische Aktualisierung auf der 
Firmenwebsite der Elektriker.
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