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Der neue DALI Broadcast Aktor 4fach

Smarte Lichtsteuerung — schnell, unkompliziert
und ohne Adressierung. Der DALI Broadcast
Aktor 4fach steuert bis zu 128 Leuchten in 4 Grup-
pen. Mit Funktionen wie Tunable White und
RGBW-Farbsteuerung sorgt er zudem fiir ange-
nehme Lichtverhaltnisse, ganz ohne aufwen-
dige DALI-Programmierung.

Installieren Sie sicher mit KNX Secure.

feller.ch/knx-aktoren M

by Schneider Electric
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Inhalt/Editorial

Aufschwung

Nach mehreren Jahren riicklaufiger Hochbauinvestitionen zieht in diesem
Bereich die Bautéatigkeit in der Schweiz allmahlich wieder an. Die Branche
profitiert von einer steigenden Zahl an Baubewilligungen, der anhaltend hohen
Nachfrage nach Wohnraum, verbesserten Finanzierungsbedingungen und einer
Stabilisierung der Baupreise. Nach einem moderaten Wachstum im vergangenen
Jahr rechnen Experten fiir 2025 mit einer nachhaltigen Erholung des Hochbaus.
Lesen Sie mehr Gber die aktuellen Entwicklungen im Fokusbeitrag ab Seite 7.

Die ELITE Exklusivmodelle sind exklusiv fir unsere Mitglieder und Ihre Kunden
erhaltlich - und das zu einem herausragenden Preis-Leistungs-Verhaltnis. Die
Kombination aus Exklusivitat und attraktiven Einkaufskonditionen verschafft
Ihnen einen klaren Wettbewerbsvorteil. Zusammen mit Ihren Zusatzleistungen
bieten Sie Ihren Kunden ein Uberzeugendes Gesamtpaket aus hochwertigen
Geraten und erstklassigem Service. Mit dem Einsatz unserer kostenlosen Werbe-
mittel sorgen Sie fir mehr Aufmerksamkeit und tragen so aktiv zum Umsatz-
wachstum bei. Nutzen Sie diese Chance, um thre Kunden gezielt zu Uberzeugen
und thre Marktposition weiter zu starken. Mehr dazu auf Seite 40.

Die electro-tec ist mit iber 120 nationalen und internationalen Ausstellern die
Schweizer Fachmesse der Elektrobranche. Am 21. und 22. Mai 2025 bietet die
Messe in Bern nicht nur Einblick in Neuheiten und aktuellen Trends, sondern
auch praxisnahe Fachseminare und Gelegenheiten fiir den Austausch mit Fach-
kollegen. Mit Ihrem Besuch bleiben Sie am Puls der Branche und sichern sich den
Zugang zu wertvollem Fachwissen und neuen Impulsen fiir Ihr Unternehmen.

Claude Schreiber

Direktor der Schweizerischen Elektro-Einkaufs-
Vereinigung eev Genossenschaft
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News

Herzlichen Gliickwunsch
zum Firmenjubilaum

In diesem Monat duirfen wir folgende langjahrige Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter zu ihrem Firmenjubildum gratulieren:

Robert Adank, Leiter Vertrieb, 20 Jahre
Karin Hofbauer, Kommunikationsplanerin, 10 Jahre
Claudia Bitzberger-Haberkorn, Sachbearbeiterin Marketing, 5 Jahre

Wir danken unseren Jubilarinnen und unserem Jubilar fir ihr grosses Engagement fr
die eev und ihre Mitglieder und freuen uns auf viele weitere Jahre der Zusammenarbeit.

ELECTI Anmeldung Streuung

s
I -_T

ELITE Electro Magazin

Viermal im Jahr haben Sie die Moglichkeit, den Verkauf
lhrer Haushaltsgerate mit dem Einsatz der Electro Magazine
zu fordern. Seien Sie dabei und streuen Sie die Mai-Ausgabe
des Electro Magazins in lhrem Namen in die Haushalte Ihrer
Wahl.

In der Mai-Ausgabe erwartet Ihre Kundschaft wiederum eine umfangreiche Auswahl
an qualitativ ausgezeichneten Markengeraten zu hervorragenden Konditionen. Natur-
lich punktet auch diese Ausgabe mit dem attraktiven Wettbewerb und dem beliebten
Rezept.

Anmeldeschluss: 21. M&rz 2025
Streutermin: 12. Mai 2025

Weitere Informationen
www.eev.ch [Login] | Werbung | Magazine | Electro
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News

Neuer eev-Geschiftspartner

Solexis SA

Mit der Firma Solexis SA haben wir per 01.01.2025 einen Rahmen- inklusive
ZR-Vertrag abgeschlossen. Solexis ist ein Grossist flr Installateure von
photovoltaischen Solaranlagen. Weitere Informationen tber die Firma finden
Sie unter: www.solexis.ch und auf Seite 11.

= TM Kontakt:
0 I e)( I S Solexis SA, Route du bois de Finges 21, 3960 Sierre

Tel. +41 24 426 36 36

Die electro-tec
erweitert sich

Die electro-tec ist seit zwanzig Jahren die Schweizer Fachmesse
der Elektrobranche. Die hohe Nachfrage der Aussteller bestatigt
die Relevanz der Messe. Die Veranstalter entschieden sich deshalb,
die electro-tec vom 21. und 22. Mai 2025 auf einer grésseren
Ausstellungsflache durchzufiihren. Mehr dazu auf Seite 6.

ELITE Exklusivmodelle
2025

Profitieren Sie von der sympathischen Kampagne und dem umfassenden
Marketingpaket zur Bewerbung Ihrer ELITE Exklusivmodelle. Mit den
personalisierten Werbemitteln machen Sie lhre Kunden garantiert auf thr
Unternehmen aufmerksam. Denn: Sie sind immer in ihrer Nahe.

Weitere Informationen auf Seite 40.
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Veranstaltungen

Die electro-tec 2025 findet in
einer grosseren Halle statt

Die electro-tec ist seit zwanzig Jahren die Schweizer Fachmesse der Elektrobranche. Die hohe
Nachfrage der Aussteller bestatigt die Relevanz der Messe. Die Veranstalter entschieden sich
deshalb, die electro-tec vom 21. und 22. Mai 2025 auf einer grosseren Ausstellungsflache
durchzufthren. Uber 120 nationale und internationale Aussteller werden ihre Neuheiten und
Innovationen in den ausgebuchten Hallen prasentieren. Der Standort Bern gilt als wichtiger
Branchentreffpunkt der ganzen Deutschschweiz und der Romandie.

Die electro-tec erweitert sich

Die Veranstalter sind stolz - aufgrund der
erfreulich hohen Nachfrage der Aussteller
wird die electro-tec auf einer grosseren Aus-
stellungsflache stattfinden. Auf den ausge-
buchten Ausstellungsflachen in verschiede-
nen Hallen préasentieren Gber 120 namhafte
Aussteller — vom Kleinunternehmen bis zum
Weltkonzern - dem Fachpublikum ihre
Produkte und Dienstleistungen. Den Besu-
chenden werden Trends und Neuheiten aus
den verschiedenen Bereichen der Elektro-
installationsbranche gezeigt und ein breites
Spektrum an Themen vorgestellt.

Erganzend zur Messe finden wiederum die
beliebten Fachseminare statt. In praxisna-
hen Referaten vermitteln die sieben Lea-
dingpartner und der Partner Solarmarkt

GmbH den interessierten Fachpersonen
vertiefte Informationen und beantworten
Fragen. Ein Grossteil der Fachseminare wird
am zweiten Tag in franzdsischer Sprache
angeboten.

Etabliert, relevant, innovativ

Die seit 2004 bewahrte electro-tec ist weg-
weisend flr die Elektroinstallationsbranche
und festigte ihre Vorrangstellung. Die hohe
Nachfrage seitens der Aussteller bestatigt
die Relevanz der Fachmesse. Dank des
idealen Standorts in Bern gilt die electro-
tec seit jeher als wichtiger Treffpunkt fir
Netzwerkpartner aus der ganzen Deutsch-
schweiz und der Romandie. Sie bietet den
Fachbesucherinnen und Fachbesuchern
vom Kleinstbetrieb bis zum grossen Elektro-

installationsbetrieb  Neuigkeitswert, Aus-
tauschmaoglichkeiten und Erweiterung ihres
Fachwissens.

Die Leadingpartner auf einen Blick

Die electro-tec 2025 wird erneut von sieben
fihrenden Unternehmen unterstitzt:

ABB Schweiz AG, Elektro-Material AG,
Feller AG, Hager AG, Legrand (Schweiz) AG,
WAGO Contact SA und Woertz AG.

Die electro-tec 2025 im Uberblick

Datum: 21.+22.Mai2025
Mittwoch, 09.00 bis 18.00 Uhr
Donnerstag, 09.00 bis 17.00 Uhr
Ort: BERNEXPO AG, Bern

e electro-tec

Die Schweizer Fachmesse
der Elektrobranche

Jetzt gratis Ticket E cn E
sichern mit a-= .

Promocode eev2025

Kontakt:

Schweizerische Elektro-Einkaufs-Vereinigung eev
Genossenschaft, Bernstrasse 28,

3322 Urtenen-Schonbuhl, Tel. +41 31 380 10 10
electro-tec.ch, electro-tec@eev.ch

www.eev.ch, office@eev.ch

eev | aae
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Baubranche nimmt 2025 wieder Fahrt auf

Aufschwung im Wohnbau

Nach einer mehrjahrigen Phase rlcklaufiger Hochbauinvestitionen nimmt die Bautatigkeit
in der Schweiz langsam wieder Fahrt auf. Die Baubranche profitiert von einer steigenden
Anzahl von Baubewilligungen, einer weiterhin hohen Nachfrage nach Wohnraum

und verbesserten Finanzierungsbedingungen. Diese Entwicklungen lassen fiir 2025 ein
nachhaltiges Wachstum im Hochbau erwarten.

Text: Urs Bitterli

Flash Nr. 02, M&rz 2025

n der Schweiz wird wieder mehr gebaut:
I Nach einem leichten Plus im vergange-

nen Jahr rechnen Branchen-Experten
fur 2025 mit einem starken Wachstum der
Investitionen im Hochbau. Das Jahr 2024
koénnte also eine Trendwende einleiten,
denn seit 2017 sind die Hochbauinvesti-
tionen real, das heisst um die Baupreisent-
wicklung bereinigt, ricklaufig. Hauptgrund
fur die wieder anziehende Bautatigkeit ist

vor allem die steigende Anzahl an Baube-

willigungen. Dies durfte sich im Jahr 2025
fur die Branche stark bemerkbar machen.
Konkret geht die Immobilienberatungsfir-
ma Wuest Partner von einem Wachstum im
Hochbau von insgesamt 4,6 Prozent aus. Der
Neubausektor durfte dabei um vier Prozent
und der Umbaubereich sogar um 5,7 Pro-
zent zulegen. Gespeist wird der potenziel-
le Zuwachs von verschiedenen Faktoren:
Erstens ist die Nachfrage nach Wohnraum
nach wie vor hoch. Der Nachfrageliberhang



Fokus

Die Nachfrage nach Wohnraum treibt den Bau von Mehrfamilienhdusern an: Gemass
aktuellen Studien stieg die Wohnbausumme bis zum Ende des letzten Jahres im Vergleich zum

Vorjahr um 12,4 Prozent.

Neubaugesuche

Anzahl Wohneinheiten, gleitende Jahressummen

2019 2020 2021

[ Mietwohnungen M Eigentumswohnungen

2022 2023 2024

Einfamilienh&duser

Quelle: Wiest Partner, Baublatt Info-Dienst

der letzten Jahre hat zu einem aufgestau-
ten Wohnungsmangel gefihrt. Dies sichert
nicht nur die Absorption der neu gebauten
oder sanierten Wohnungen, sondern fihrt
neben steigenden Einnahmen und sinken-
den Leerstdnden auch zu geringeren Fluk-
tuationskosten. Zweitens sinken die Finan-
zierungskosten infolge der tieferen Zinsen
wieder. Aber auch stabilere Baupreise und
politische Massnahmen wirden die Bau-
tatigkeit beleben, so die Expertinnen und
Experten.

Wohnungsmarkt reagiert auf Engpésse
Die hohe Nachfrage nach Wohnraum treibt
insbesondere den Bau von Mehrfamilien-
hausern an. Die auf Basis von Baugesuchen
ermittelte Wohnbausumme stieg bis zum
Ende des letzten Jahres im Vergleich zum
Vorjahr um 12,4 Prozent. Besonders der Bau
mehrgeschossiger Wohngebauden entwi-
ckelte sich mit einem Zuwachs von 16,5 Pro-
zent dynamisch. Im Vergleich zur Vorjahres-
periode sind zusatzliche Investitionen von
Uber 3,7 Milliarden Franken geplant.

Ein deutliches Signal
fiir die positive
Entwicklung im

Wohnbau ist die
steigende Anzahl an
Baubewilligungen.

Konkreter sind Bauvorhaben mit einer vor-
liegender Bewilligung: bei dieser Betrach-
tung zeigt sich ein deutliches Signal fir die
positive Entwicklung im Wohnbau. Die Sum-
me der baubewilligten Wohnbauten stieg
im Vergleich zum Vorjahr sogar um 14,7 Pro-
zent. Besonders stark entwickelte sich dabei
der Bauvon Mehrfamilienhdusern mit einem
Plus von 16,9 Prozent. Nach zwei Jahren mit
ricklaufigen Zahlen kehrt der Neubausektor
mit einem Plus von 17 Prozent in die Wachs-
tumszone zurlick. Auch im Bereich Um- und
Ausbau wurde mit einem Plus von 16,6 Pro-
zent wieder mehr investiert.

Flash Nr. 02, Marz 2025



Ein Anstieg der Baugenehmigungen, wenn
auch mit 7,3 Prozent in geringerem Umfang,
war auch bei den Einfamilienhausern zu
verzeichnen. Der Trend zu kleineren Haus-
halten hat sich aufgrund der angespannten
Wohnungssituation verlangsamt.  Wohn-
raum wird haufiger geteilt oder es erfolgt
eine Verlagerung in attraktive Mittelzentren.
Eine Analyse der UBS zeigt, dass Regionen
mit guter Infrastruktur und erschwinglichen
Mietpreisen zunehmend an Bedeutung
gewinnen.

Die Entwicklungen
deuten darauf hin, dass
die Wohnungsbau-
aktivitaten auchim
laufenden Jahr weiter
zunehmen werden.

Mehr Umbauten aufgrund des
stockenden Baumarkts

Seit 2017 sind die Hochbauinvestitionen im
Wohnungsneubau ricklaufig - Investitionen
werden vermehrtin Umbauprojekte gelenkt.
Dies wird durch das hohe Bestandesalter
vieler Immobilien, die zunehmende Fokus-
sierung der Investoren auf Nachhaltigkeit
und  ungenutzte  Entwicklungsreserven
von Grundstutcken, vorangetrieben. Diese
Trends, gepaart mit dem aktuellen Woh-
nungsmangel und der damit verbundenen
hoheren Zahlungsbereitschaft, haben zu
einem deutlichen Anstieg der Umbauge-
suche fur Wohnungen in Mehrfamilienhau-
sern gefihrt. Die Zahl der Umbaugesuche
fur Wohnungen in Mehrfamilienhdusern hat
nach dem Tiefpunkt Ende 2020 bis Ende
2023 um 89Prozent zugenommen. Es ist
jedoch allgemein bekannt, dass nicht alle
eingereichten Baugesuche auch zu einer
Baubewilligung flihren - sei es, weil ein
Gesuch nicht bewilligungsfahig ist oder weil
ein Bauprojekt aufgegeben wird. In den Jah-
ren 2014 bis 2020 schwankte diese Quote
der nicht bewilligten Umbaugesuche jéhr-
lich zwischen 10 und 20 Prozent. Seit 2021

Flash Nr. 02, M&rz 2025

Fokus

Gesamte Hochbauinvestitionen: Reale Entwicklung

zu Baupreisen von 2024, in Mrd. CHF
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hat sich die Llcke zwischen den Quoten
jedoch deutlich vergrossert und liegt aktu-
ell zwischen 30 und 40 Prozent. Das konnte
ein Hinweis darauf sein, dass das Poten-
zial beim Umbau derzeit nicht ausgeschopft
wird. Griinde daflr sind laut Fachleuten oft-
mals die Dauer der Bewilligungsverfahren,
Einsprachen oder ein Zinsanstieg.

Sinkende Finanzierungskosten

sorgen fiir Optimismus

Die Schweizerische Nationalbank (SNB)
hat den Leitzins 2024 mehrfach reduziert
und mit der letzten Zinssenkung im Dezem-
ber auf 0,5 Prozent ein deutliches Zeichen
gesetzt. Es zeigt, dass die SNB ein Abgleiten
in Richtung Deflation energisch bekdmpfen
will. Diese Massnahme wirkt sich positiv
auf die Finanzierungskosten fir Hochbau-
projekte aus. Wahrend die Baukosten in
den vergangenen Jahren durch steigende
Zinsen und hohe Materialpreise beeinflusst
wurden, erdffnen die aktuellen Entwicklun-
gen wieder bessere Finanzierungsmaoglich-
keiten. Die Inflation in der Schweiz blieb
stabil und im Rahmen der Erwartungen der
SNB. Auch das wirtschaftliche Umfeld in der
Schweiz zeigt sich stabil, obwohl das Brut-

Neubau: Schétzung 2023/2024
Umbau: Schatzung 2023/2024

2022 2023 2024

Neubau: Prognose

Il Umbau: Prognose

Quellen: Bundesamt firr Statistik (BFS), Wiest Partner

toinlandsprodukt im dritten Quartal 2024
nur um 0,2 Prozent gewachsen ist. Experten
gehen jedoch von einer moderaten Erho-
lung in den kommenden Jahren aus. So ist
das KOF Konjunkturbarometer im Januar
gestiegen und liegt, nach einem Rickgang
im Vormonat, wieder knapp im Uberdurch-
schnittlichen Bereich.

Baupreise stabilisieren sich auf

hohem Niveau

Im vergangenen Jahr sind die Baupreise im
Hochbau um 0,4 Prozent gestiegen. Dies
geht aus dem Baupreisindex hervor, den
das Bundesamt fir Statistik (BFS) Ende
Dezember veroffentlicht hat. Die Verlangsa-
mung der Baupreisteuerung setzt sich damit
weiter fort. Im April 2024 lag die Jahres-
teuerung noch bei 0,8 Prozent. Auch wenn
die Baupreisteuerung zuletzt deutlich an
Dynamik verloren hat, ist das Preisniveau im
Vergleich zur Zeit vor der Pandemie immer
noch hoch. Bei der Datenerhebung im ver-
gangenen Oktober lagen die Baupreise
rund 15 Prozent hoher als noch Ende 2020.
Zwischen Ende 2020 und Mitte 2022 fihrten
Lieferengpésse und der Krieg in der Ukraine
zu einem starken Anstieg der Material- und



Anzahl leer stehende Wohnungen
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Energiepreise. Da diese einen wesentlichen
Bestandteil der Baukosten ausmachen, trie-
ben sie den Baupreisindex in die Hohe. Seit
Mitte 2022 ist bei den Materialpreisen eine
leicht ricklaufige Tendenz zu beobachten.
Gleichzeitig stiegen jedoch die Léhne im
Baugewerbe spirbar an: Gemass Nominal-
lohnindex des BFS erhohten sie sich zwi-
schen 2022 und 2023 um 2,4 Prozent. Dies
trug dazu bei, dass der Baupreisindex auch
im vergangenen Jahr noch Zuwachse ver-
zeichnete. Doch auch hier scheint sich die
Dynamik nun abzuschwachen.

Immobilienpreise steigen weiter

Der Schweizerische Wohnimmobilienpreis-
index des BFS ist im vierten Quartal des Jah-
res 2024 gegeniiber dem Vorquartal um 1,8

10

Quelle: Bundesamt fur Statistik (BFS), Wiiest Partner

Prozent gestiegen. Im Vergleich zum Vorjah-
resquartal betrug die Teuerung 2,4 Prozent,
wahrend sich die durchschnittliche Jahres-
teuerung fir Wohneigentum im Jahr 2024 bei
1,7 Prozent lag. Die Preise fir Einfamilienhau-
ser stiegen im vergangenen Jahr um etwas
mehr als ein Prozent, jene firr Eigentums-
wohnungen um durchschnittlich 2,3 Prozent.
Wie das BFS schreibt, weisen beide Marktseg-
mente in allen Regionen der Schweiz héhere
Preise auf alsim Vorguartal.

Anhaltende Wohnungsknappheit

Nach den neusten Zahlen des BFS gab
es in der Schweiz am 1. Juni 2024 knapp
52000 leer stehende Wohnungen. Dies ent-
spricht einem Rickgang von finf Prozent
im Vergleich zum Vorjahr und sogar einem

Nach den neusten Zahlen des BFS gab es in der
Schweiz am 1. Juni 2024 knapp 52 000 leer stehen-
de Wohnungen. Dies entspricht einem Rickgang
von finf Prozent gegentiber dem Vorjahr.

Rickgang von 34 Prozent im Vergleich zum
Hochststand von 2020. Immerhin hat sich
das Tempo des Rickgangs leer stehender
Wohnungen im letzten Jahr leicht verlang-
samt. Dies war jedoch aufgrund des bereits
sehrtiefen Leerstands zu erwarten.

Die Zahl der leer stehenden Mietwohnun-
gen sank von 44200 im Jahr 2023 auf 40400
im Jahr 2024, wahrend die Zahl der leer ste-
henden Eigentumswohnungen im gleichen
Zeitraum von 10 500 auf 11 500 anstieg. Auch
die Zahl der angebotenen und unbewohnten
Einfamilienhéuser stieg im Jahresvergleich
um 11,4 Prozent. Insgesamt standen zum
Zeitpunkt der Erhebnung rund 6800 Einfami-
lienhduser leer.

Diese Zahlen bestdtigen die angespann-
te Lage auf dem Mietwohnungsmarkt, wo
durchschnittliche Haushalte zunehmend
Schwierigkeiten haben, eine geeignete
Wohnung zu finden. Grinde fir die Woh-
nungsknappheit sind nicht nur die steigen-
de Nachfrage aufgrund des Bevolkerungs-
wachstums und der Zunahme kleinerer
Haushalte, sondern auch der starke Rick-
gang der Neubautatigkeit in den letzten
Jahren.

Die positive Entwicklung bei der Projektie-
rung wird 2025 am Wohnungsmarkt noch
keine Entspannung bringen. Die Situation
dirfte sich damit im Jahr 2025 weiter ver-
scharfen. Ab 2026 dirfte sich jedoch der
Anstieg der Baubewilligungen bemerkbar
machen und zu einem héheren Wohnungs-
Reinzugang fihren.

Quellen: Bundesamt fir Statistik (BFS), Wiest Partner AG,
Baublatt / Infopro Digital Schweiz GmbH, Konjunktur-
forschungsstelle (KOF) ETH Zdrich
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Vertikale Photovoltaik

Installation

Neuer
eev-
Geschafts-
partner

Ein Hebel fiir okonomische und
okologische Innovationen

Die Photovoltaik er6ffnet neue Perspektiven fur eine nachhaltige Architektur. Wahrend
Dacher noch immer die Solarlandschaft dominieren, bieten vertikale Fassaden ein enormes,
noch nicht ausgeschopftes Energiepotenzial. Durch die Nutzung der gesamten Gebaudehiille
verwandeln sie passive Flachen in Produzenten von erneuerbarem Strom und werten
gleichzeitig moderne Gebaude asthetisch auf.

Die ehrgeizige Energiepolitik der Schweiz
strebt bis 2035 eine Produktion von 35 TWh
an, gegenlber 6,5 TWh im Jahr 2024. Vom
Gesamtpotenzial von 67 TWh im Gebau-
debestand kénnten Fassaden bis zu 25%
(17 TWh) beitragen. Anreize wie reduzierte
Vergltungen fiir geneigte Anlagen und ver-
einfachte Verwaltungsverfahren fordern die
Einfihrung dieser vielversprechenden Tech-
nologie.

Konkrete Vorteile fiir vertikale Anlagen
Photovoltaik-Fassaden bieten ein optimier-
tes Produktionsprofil iber den ganzen Tag
hinweg. Im Gegensatz zu herkémmlichen,
nach Slden ausgerichteten Systemen maxi-
mieren sie die Ertrdge am Morgen und am
spaten Nachmittag, insbesondere im Winter,
und tragen so zu einer bedarfsgerechteren
Produktion bei. Diese Flexibilitat verringert
die Abhéngigkeit von anderen Energiequel-
len wéhrend der Verbrauchsspitzen.

Unsere Verkaufsabteilung

Bifacial: Technologie fiir mehr Effizienz
Der Einsatz von bifazialen PV-Modulen in
vertikalen Konfigurationen ermdglicht eine
optimierte Energiegewinnung auf beiden
Seiten des Moduls und steigert den Wir-
kungsgrad um 10 bis 30 %. Diese Techno-
logie ist besonders effizient in komplexen
Umgebungen mit teilweiser Verschattung.
Durch den Einsatz von Optimierern kann die
Energiegewinnung noch weiter maximiert
werden.

Raoul Derito Guillaume Kornmayer
Tel. +4178 87027 70 Tel. +41 79 368 82 45
Genf - Waadt Jura - Neuenburg
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Gérard Sottas

Boris Zuber
Tel. +417951949 86 Tel. +4179 868 89 03
Freiburg - Bern Wallis - Chablais

Eine zukunftsweisende Entscheidung
fiir intelligente Gebdude
Wer sich fur vertikale Photovoltaik entschei-

det, setzt auf eine innovative Technologie,
die die Energieeffizienz optimiert und gleich-
zeitig aktiv zur Senkung der CO,-Emissionen
beitragt. Dank des stetigen technologischen
Fortschritts und immer attraktiverer Anreize
werden Fassaden zu einer Schlisselressour-
ce fur die Erzeugung erneuerbarer Energien
und unterstiitzen so die klimapolitischen
Ambitionen von morgen.

Kontakt:

Solexis SA, Verwaltung, Verkauf und technisches Biro
Y-Parc, Rue Galilée 6, 1400 Yverdon-les-Bains

Tel. +41 24 426 36 36, info@solexis.ch, www.solexis.ch

Logistik und Hauptsitz
Route du bois de Finges 21, 3960 Sierre

Sole)(is™
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MIT MORGEN

WAGOS ERSTE KLEMME AUS
ANTEILIG RECYCELTEN UND
BIOZIRKULAREN KUNSTSTOFFEN

Auf der Suche nach einer Moglichkeit, Elektroinstallationen nachhaltiger zu gestal-
ten? Dann ist die WAGO Verbindungsklemme mit Hebeln Green Range genau die
richtige Klemme! Die verwendeten Kunststoffe bestehen zu etwa zwei Dritteln aus

nachhaltigeren Materialien verglichen mit dem Klassiker. Was der Klassiker und die E ¥ E
WAGQO Verbindungsklemme mit Hebeln Green Range gemeinsam haben? Qualitat
und Zertifizierungen! Hier steht die Klemme mit den griinen Hebeln der bekannten E

Verbindungsklemme in nichts nach.
Nothing is too small to have an impact! www.wago.com/221-green



Nachhaltiger Verdrahten

Installation

Die Green Range Serie 221 enthalt Anteile
aus recycelten und biobasierten Reststoffen

Einfacher, schneller, sicherer: Das sind die bekannten Eigenschaften der Verbindungsklemme
der Serie 221. Doch jetzt kommen noch zwei Attribute dazu: biozirkular und recycelt!

Die Verbindungsklemme mit Hebeln Green
Range hat die gleichen Vorteile und Eigen-
schaften wie ihre Schwester mit orange-
farbenen Hebeln. Allerdings besteht sie zum
Teil aus herkunftszertifizierten, biobasierten
Reststoffen aus Industrie und Haushalten
sowie aus recycelten Kunststoffen. Dadurch
spart die Green 221 fossile Ressourcen und
hélt Kunststoffe im Kreislauf.

Flash Nr. 02, M&rz 2025

Im Detail bedeutet dies, dass der Hebel bis
zu mindestens 27 Prozent aus wiederver-
wendeten PET-Flaschen besteht. Die Basis
des Gehéuses bilden bis zu 77 Prozent bio-
basierte Reststoffe aus Industrie und Haus-
halten, wie zum Beispiel Tallol, Altfett und
Rickstande aus der Herstellung von Speise-
6len, die in technischen Prozessen zu hoch-
wertigem Polycarbonat aufbereitet werden

und so den Einsatz fossiler Ressourcen
reduzieren. Das zeigt, wie aus einem Abfall-
produkt wieder eine wertvolle Ressource
werden kann. Die Klemme wird so zu einer
Alternative mit nachhaltigerem Hintergrund
bei gleicher Qualitat und gleichen Zertifizie-
rungen wie die orangefarbene Verbindungs-
klemme der Serie 221.

Kontakt:

WAGO Contact SA, 1564 Domdidier

Tel. +41 84 020 07 50, Fax +41 26 676 7501
info.switzerland@wago.com, www.wago.com

WwAaGo
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Installation

Solarmarkt macht dich fit fiir
die Solarbranche

Die Solarbranche bietet fiir die kommenden Jahrzehnte ein nachhaltiges Wachstums-
potenzial, angetrieben durch neue gesetzliche Rahmenbedingungen und ein steigendes
Interesse an erneuerbaren Energien. Doch wer neu in den Markt einsteigt, steht oft vor vielen
Fragen: Welche Komponenten sind die besten flir mein Projekt? Wie stelle ich sicher, dass

meine Planung effizient ist? Und wie gelingt die Montage reibungslos?

Solarmarkt kennt diese Herausforderungen
und bietet umfassende Unterstltzung, um
Unternehmen in der Solarbranche den Start
zu erleichtern. Mit klarem Fokus auf Pla-
nung, Montage und Weiterbildung setzt der
fihrende Schweizer PV-Grosshandler auf
innovative Tools, hochwertige Produkte und
praxisnahe Schulungen.

Effizient planen mit dem Solar.Pro.Tool
Eine gute Planung ist die Basis fir jedes
erfolgreiche Projekt. Solarmarkt bietet mit
dem Solar.ProTool eine Losung, die nicht
nur die professionelle Planung von Solaran-
lagen ermdglicht, sondern auch Schnittstel-
len in den Webshop und zu branchenspezi-
fischen Softwares bereitstellt, um Projekte
ohne digitalen Bruch effizient abzuwickeln.
Fir die erste Kontaktaufnahme mit poten-
ziellen Kunden ist das Solar.ProTool ECO
ideal: Ein Solarrechner, der Interessenten
anzieht und ihre Daten direkt in die detail-
lierte Planung Ubertragt.

Sicher montieren mit novotegra und
Schulungen vor Ort

Die Montage einer Solaranlage stellt fir viele
Neueinsteiger eine Hirde dar. Mitdem novo-
tegra-Montagesystem, das fir alle Dach-
arten geeignet ist, bietet Solarmarkt eine
montagefreundliche Lésung. Um den Ins-
tallateuren die notige Sicherheit zu geben,
werden flr die Erstmontage Schulungen vor
Ort angeboten. Dabei lernen die Teilneh-
menden die wichtigsten Handgriffe direkt in
der Praxis und erwerben das Know-how, um
zuklnftige Projekte souverdn zu meistern.
«Nach der Schulung fihle ich mich sicher
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Wissen fiir die Praxis: In praxisorientierten Schulungen vermittelt Solarmarkt die Grundlagen der

Solarplanung und Installation.

und gut vorbereitet - die Praxisnéhe hat mir
sehr geholfen», so ein Schulungsteilnehmer.

Wissen aufbauen mit praxisnahen
Schulungen

Solarmarkt versteht sich als Wissensvermittler
in einer Branche, die sich standig weiterentwi-
ckelt. «<Mit unserem Angebot helfen wir nicht
nur beim Einstieg, sondern begleiten unsere
Kunden langfristig», erklart David Galeuchet,
Leiter Marketing. Neben den Grundlagen
der Photovoltaik und der Planung deckt das
Schulungsprogramm praxisnah Themen wie
Wechselrichter, Speichersysteme und Elektro-
mobilitdt ab. Webinare und weiterflihrende
Kurse ermoglichen es den Teilnehmenden,
ihr Wissen zu vertiefen und immer auf dem
neuesten Stand zu bleiben.

Alles aus einer Hand

Neben Schulungen und Tools bietet Solar-
markt ein breites Produktsortiment - von
PV-Modulen Uber Wechselrichter und Spei-
chersysteme bis hin zu Smart-Home-Losun-
gen und Elektromobilitat. Dadurch wird
sichergestellt, dass Installateure alles fin-
den, was sie fur erfolgreiche Projekte beno-
tigen.

Kontakt:
Solarmarkt GmbH, 5000 Aarau, Tel. +41 62 200 62 00
info@solarmarkt.ch, www.solarmarkt.ch

SOLARMARKT

Kompetenz und Komponenten.
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recycled material @ @&

ROLINE RM )
NACHHALTIGKEIT TRIFFT QUALITAT

Entdecken Sie die Zukunft der
IT-Zubehorwelt mit ROLINE RM:

Produkte aus tiber 50 % recyceltem Kunststoff — nachhaltig, zuverlassig und innovativ.
Mit umweltfreundlichen Verpackungen aus 100 % recyceltem Material

setzen wir neue Mafdstabe in Sachen Umweltschutz. Unsere nachhaltigen Losungen
bieten die bewahrte ROLINE-Qualitat, die professionelle Anwender seit Jahren schatzen.

ROLINE RM - ein Schritt in eine griinere Zukunft.

Exklusiv bei SECOMP AG erhaltlich.

SECOMP AG | Grindelstrasse 6 | CH-8303 Bassersdorf | Tel. 044 511 87 10 | www.secomp.ch | verkauf@secomp.ch



ROLINE RM - Nachhaltigkeit
durch Recycling

Installation

In einer Zeit, in der der Umweltschutz immer mehr an Bedeutung gewinnt, prasentiert die
SECOMP AG mit Stolz die neue Produktlinie ROLINE RM - Recycled Material. Aufbauend

auf dem Erfolg der Roline Green-Serie verfolgt SECOMP einen klaren Kurs in Richtung nach-
haltiger Innovation. Die ROLINE RM-Produkte kombinieren Umweltbewusstsein mit bewahrter
Qualitat und bieten eine zukunftsorientierte Losung fiir die IT- und Netzwerktechnik.

Mehr als 50 % recycelte Materialien

Die ROLINE RM-Produktreihe setzt auf recy-
celte Ressourcen, um den Verbrauch neuer
Rohstoffe zu minimieren. Mehr als die Half-
te der verwendeten Materialien besteht aus
recyceltem Kunststoff. Diese Entscheidung
fordert eine nachhaltige Kreislaufwirtschaft
und reduziert gleichzeitig die Belastung
durch Plastikmill. Vom HDMI-Kabel bis zum
USB-C-Zubehor bieten die ROLINE RM-Pro-
dukte die gleiche Qualitat und Zuverlassig-
keit, die Kunden von SECOMP gewohnt sind.

100 % recycelte Verpackungen

Auch die Verpackungslosungen unterstrei-
chen den nachhaltigen Ansatz: Samtliche
Verpackungen der ROLINE RM-Reihe beste-
hen zu 100 % aus recyceltem Material. Damit
wird nicht nur Abfall vermieden, sondern

auch ein wichtiger Beitrag zu einer verant-
wortungsvollen Nutzung von Ressourcen
geleistet.

Ein Zeichen fiir die Zukunft

Mit der Einfihrung von ROLINE RM leistet
SECOMP einen aktiven Beitrag zur Reduk-
tion von Plastikmdll. Kunden, die diese Pro-
duktlinie wahlen, unterstitzen eine griinere
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Welt und setzen ein klares Zeichen fiir nach-
haltigen Konsum. ROLINE RM kombiniert
innovative Technologie mit einem starken
Umweltbewusstsein und bietet eine echte
Alternative fiir umweltbewusste Kunden.

(] ® @
roline o

recycled material

ROLINE - ein Synonym flr Qualitat und Ver-
antwortung: Seit Jahren steht die Marke flr
innovative IT-Losungen und hdchste Stan-
dards. Die neue Produktlinie ist ab sofort im
SECOMP-Online-Shop verfigbar.

Kontakt:

SECOMP AG, 8303 Bassersdorf,

Tel. +41 44511 87 10, Fax +41 44 511 87 05
www.secomp.ch

(SECOMPD
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Installation

Carbon Tracker

Den CO,-Ausstoss lhrer Produkte kennen

Der Carbon Tracker ermdglicht es den Kundinnen und Kunden von EM, den CO,-Fussabdruck
der bei EM gekauften Produkte zu kennen. Etwas, das immer wichtiger wird - sei es aufgrund
hochgesteckter Nachhaltigkeitsziele, sei es um detaillierte Informationen iber den eigenen
CO,-Ausstoss zu erhalten. Diese Angaben kdnnen beispielsweise aufgrund neuer Schweizer
Regulierungen oder Anforderungen bei Ausschreibungen notwendig sein. Wir stellen das
neue Tool von EM vor und verraten, wie es funktioniert.

Carbon Tracker unterstiitzt Sie bei der
Erfiillung von Anforderungen

Der Carbon Tracker gibt den CO,-Fuss-
abdruck der Produkte an und soll Kundinnen
und Kunden helfen, ihren CO,-Ausstoss zu
Uberwachen und Kaufentscheidungen basie-
rend auf Nachhaltigkeitskriterien zu treffen.
«Viele unserer Kundinnen und Kunden haben
wie wir ehrgeizige Ziele zur Reduzierung der
CO,-Emissionen, missen aufgrund von Regu-
latorien strikte Umweltvorschriften einhalten
oder bei Ausschreibungen Daten zur Oko-
bilanz offenlegen. Deshalb sind sie vermehrt
darauf angewiesen, den CO,-Fussabdruck
der Produkte, die sie bei uns beziehen, zu
kennen und transparent nachweisen zu kon-
nen», erklart Cosima Giannachi, Sustainabi-
lity Officer bei EM. Genau hier setzt der Car-
bon Tracker an und liefert die gewiinschten
Informationen. Diese werden als Service und
in Form eines kostenpflichtigen Reports zur
Verfugung gestellt.

CO,-Daten entlang des Produkt-
lebenszyklus

Die Berechnung des CO,-Fussabdrucks
basiert auf zuverlassigen Umwelt-Produkt-
deklarationen unserer Lieferanten, den so
genannten Environmental Product Decla-
ration (EPD). Um eine solche Deklaration
zu erstellen, fuhrt der Lieferant von EM eine
Okobilanzanalyse  durch
und bewertet die Umweltauswirkungen
eines Produkts oder einer Dienstleistung in
allen Phasen des Produktlebenszyklus - von
der Produktion Uiber den Transport bis zum
Recycling. Berticksichtigt werden Indikato-

standardisierte
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ren wie Treibhausgasemissionen, Ressour-
cenerschopfung und Wasserverbrauch. Wo
EM keine EPD-Daten hat, werden die Daten
anhand eines Algorithmus errechnet. Die-
ses Verfahren erfolgt nach einer strengen
Methodik und wird von einer unabhangigen
Organisation validiert. Somit verfigen wir
aktuell Uber CO,Daten flr ca. 80% der Pro-
dukte.

CO,-Fussabdruck als Grundlage fiir

nachhaltigere Kaufentscheidungen

Seit dem Sommer steht der Carbon Tra-
cker im EM.Webshop zur Verfligung. So
kann jede Kundin und jeder Kunde den
CO,-Fussabdruck aller bei EM in den letzten
12 Monaten gekauften Produkte sehen und
Uber den Link direkt einen Report bestel-

len. Das Tool kann vielschichtige Analysen
durchfiihren. Man kann zum Beispiel kont-
rollieren, wie viel Kilogramm CO, pro inves-
tiertem Franken bei EM verursacht wurden
oder welche fiinf gekauften Produkte fir die
Hauptemissionen einer Kundin oder eines
Kunden verantwortlich sind. Dies ermog-
licht es ihm oder ihr, nach nachhaltigeren
Alternativen innerhalb dieser Produktgrup-
pe Ausschau zu halten.

Kontakt:
Elektro-Material AG, 8005 Zurich, Tel. +41 44 278 11 11
www.elektro-material.ch

=
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Der Werkzeugkasten
fur Ihre Solar-Projekte

So effizient und einfach war die professionelle Planung und Realisation von Solaranlagen
noch nie: Das neue Planungstool pvXpert von EM solar kombiniert hochste
Planungssicherheit und einfachste Materialbeschaffung tber den EMWebshop

mit der bewahrten Logistik und Beratungspower von EM.

Mehr erfahren: e-m.info/931

=

Einfach.Mehr.



Installation

Richtungsweisend: der eco2friendly-DAY’25

Ein Tag im Zeichen der Energieeffizienz

Alle zwei Jahre ladt die Initiative eco2friendly die Schweizer Elektrobranche ins KKL in Luzern.
Auch beim eco2friendly-DAY’25 am 12. Juni wird es wieder reichlich Input und Austausch zu
nachhaltigen Losungen rund um das Thema Energieeffizienz geben.

Letztes Jahr konnte eco2friendly bereits
sein 15-jdhriges Jubildum feiern und dabei
auf eine sehr erfolgreiche Geschichte
zurlckblicken. Neben vielen weiteren Aktio-
nen und Events, die die Energieeffizienz-
Plattform regelmadssig durchfihrt, stellt der
eco2friendly-DAY die wohl wichtigste Veran-
staltung dar. Einen Tag lang gehért die Blh-
ne des grossen Konzertsaals im KKL zahl-
reichen interessanten Personlichkeiten, die
mit ihren Vortragen das Publikum in ihren
Bann ziehen. Der «DAY», wie ihn erfahrene
Besucherinnen und Besuchern mittlerweile
auch kurz nennen, hat aber noch mehr zu
bieten. So ist im Luzerner Saal des KKL eine
Erlebniswelt aufgebaut, in der namhafte
eco2friendly-Partner ihre eigenen Projekte
im Zusammenhang mit energieeffizienten
Innovationen vorstellen. Nur verstand-
lich, wenn bei so viel Input und Inspiration
ordentlich Gesprachsbedarf unter den Gas-
ten herrscht. Auf dem eco2friendly-Day kein
Problem - hier bieten sich jede Menge Gele-
genheiten, um sich mit anderen Fachleuten
auszutauschen und das berufliche Netzwerk
zu pflegen.

Ein Tag voller Highlights - das

Programm des eco2friendly-DAY’25
Wahrend Judith  Wernli als
DAY-Moderatorin  charmant durchs Pro-
gramm flhrt, finden sich jede Menge Fach-
leute aus ganz unterschiedlichen Bereichen

bewahrte

Nahere Infos
und Tickets:

Hinweis: Der eco2friendly- I
DAY findet nur auf Deutsch
statt.

20

CCO:

DAY i

12, Jumi 2025, KKL Luzern

ein. So zum Beispiel Prof. Dr. Olivier Steiger
vom Institut fir Gebdudetechnik und Ener-
gie an der HSLU. Er gewéhrt einen detail-
lierten Einblick in den neuen Smart-Home-
Standard Matter. Matthias Egli von der
Swissolar wiederum wird sich den Chancen
der Solarenergie widmen - immerhin stam-
men mittlerweile 12 Prozent des Schweizer
Stroms aus Solaranlagen, Tendenz steigend.
Das Thema Elektromobilitdt kommt eben-
falls nicht zu kurz: Christoph Schreyer ist
Leiter der Sektion Energieeffizienter Verkehr
beim BFE und berichtet aus erster Hand

Uber die elektromobile Zukunft der Schweiz.
Ein alter Bekannter und ausgemachter
Publikumsliebling ist der Umweltaktivist
Louis Palmer, der mit seinem «Solartaxi» die
Welt umrundete. Aber auch darliber hinaus
warten hochkaratige Vortrége auf das Pub-
likum. So werden der «Business-Magier»
Dr. Christian Bischoff, das Skirenn-Duo
Tina Weirather und Marc Berthod, Tim Frey
von EnergieSchweiz, der Headcoach der
Schweizer Eishockey-Nationalmannschaft
Patrick Fischer und viele weitere faszinieren-
de Personlichkeiten erwartet.

Kontakt:
eco2friendly c/o Otto Fischer AG, 8010 Zrich
Pascal Grolimund, p.grolimund@ottofischer.ch

friendly”
CCO:
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Installation

Die Klippon® Connect-Reihenklemme mit
seitlicher PUSH IN-Anschlusstechnologie

Die Klippon® Connect-Reihenklemme mit seitlichem PUSH IN-Leiteranschluss kombiniert die
Vorteile der PUSH IN- und der Schraubanschlusstechnologie.

Die Anforderungen an moderne Indust-
rieanlagen und  Maschinensteuerungen
steigen stetig, insbesondere wenn es um
Platzbedarf und Installation in kleinen und
flachen Verteilerkasten geht. Die Verdrah-
tung solcher Anlagen stellt eine besondere
Herausforderung dar, da sie oft mihsam
und zeitaufwendig ist. Dies erfordert speziel-
le Anschlusstechnologien, die eine sichere
und effiziente Verdrahtung in engen Rau-
men ermoglichen. Es gilt daher, Losungen
zu finden, die den Platzbedarf reduzieren,
die Anschlusssicherheit erhdhen und gleich-
zeitig eine einfache Wartung und Reparatur
gewahrleisten.

Um diesen Herausforderungen gerecht zu
werden, bieten die neuen Klippon® Con-
nect-Reihenklemmen mit seitlichem PUSH
IN-Anschluss von Weidmdiller eine inno-
vative Losung zur effizienten und sicheren
Verdrahtung in engen Verteilerkdsten. Die
Klemmen kombinieren die Vorteile der
bewadhrten Schraubanschlusstechnologie
mit der einfachen und zuverldssigen Bedie-
nung der PUSH IN-Technologie. Somit
ermoglichen sie eine werkzeuglose, Uber-
sichtliche Verdrahtung ohne ausladenden
Biegeradius. Die seitliche Einflhrung der
Leiter in die Klemme reduziert die Einbau-
héhe und erhéht die Anschlusssicherheit,

Die neuen Klippon® Connect-Reihenklemmen mit seitlichem PUSH IN-Anschluss bieten eine innovative
Losung zur effizienten und sicheren Verdrahtung.
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ohne dass das Kabel gebogen werden
muss. Dies ermdglicht eine klare und platz-
sparende Verdrahtung. Aufgrund der Uber-
sichtlichkeit der seitlichen Leitereinflihrung
sind die Reihenklemmen auch im verdrah-
teten Zustand fiir Testsysteme zugdnglich.
Gleichzeitig bietet der komfortable PUSH
IN-Anschluss eine vibrationssichere, gas-
dichte und dauerhaft zuverlassige Verbin-
dung. Muss der Leiter wieder gelést wer-
den, genligt ein Druck auf den Pusher auf
der Klemmenoberseite. Ausserdem wird
eine klare Erkennbarkeit der Markierungen
und Funktionsbereiche ermdglicht - auch
im verdrahteten Zustand.

Installateure profitieren somit von einer
einfachen Installation und einem schnel-
len, fehlerfreien Wartungs- und Reparatur-
prozess der Komponenten. Darliber hinaus
ist die Kompatibilitat mit PUSH IN-Reihen-
klemmen und zahlreichen Zubehérteilen
der A-Reihe gewéhrleistet. Das erleichtert
die Vervielfaltigung von Potentialen Uber
Querverbindungen und
Bestell- und Lageraufwand.
Dank derVorteile der PUSH IN- und Schraub-
anschlusstechnologie bieten die neuen
Klippon® Connect-Reihenklemmen mit seit-
lichem PUSH IN-Anschluss eine kompakte
und zuverlassige Losung fur die Verdrahtung
von Industrieanlagen und Maschinensteue-
rungen.

reduziert den

Kontakt:
Weidmuller AG, 8210 Neuhausen am Rheinfall
Tel. +41 52 674 07 07, www.weidmueller.ch

Weidmiiller 3£
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Kalkschutz neu gedacht

Installation

Schweizer Technologie fiir reines Wasser

Die Tratson-Technologie befreit Ihr Zuhause von hartnackigen Kalkflecken und bietet
innovativen Schutz vor Kalkablagerungen. Entwickelt und produziert in der Schweiz, setzt
Tratson auf Nachhaltigkeit, Qualitat und Zuverlassigkeit. Testen Sie Tratson risikofrei fiir ein
ganzes Jahr und erleben Sie die Zukunft der Wasseraufbereitung.

In einer Zeit, in der Gesundheit und Umwelt-
schutz immer wichtiger werden, hat Tratson
eine bahnbrechende, salzfreie Technologie
entwickelt. Durch den Einsatz elektromag-
netischer Felder bleibt Kalk in einer Form,
die sich nicht ablagert, wahrend wertvolle
Mineralien im Trinkwasser erhalten bleiben,
die threr Gesundheit zugutekommen. Ohne
den Einsatz von Salz entlasten Sie zudem
die Umwelt und sparen sich das Schleppen
schwerer Salzsécke.

Die Qualitat «Swiss Made» zeichnet Tratson
aus: In der Schweiz entwickelt und gefer-
tigt, steht Tratson fUr Zuverldssigkeit, Lang-
lebigkeit und gerduscharmen Betrieb. Die
Technologie schiitzt effektiv Ihre Haushalts-
gerate vor Kalkschdden und unterstitzt
gleichzeitig die lokale Wirtschaft.

Das durchdachte Design von Tratson und
die intuitive LED-Anzeige machen die Bedie-
nung kinderleicht. Die Installation erfordert
keine Eingriffe in bestehende Rohrleitun-
gen und kann selbststandig durchgefihrt
werden. Auf Wunsch unterstitzen regionale
Fachpartner gerne bei der Montage.

Mit Tratson profitieren Sie von einem umfas-
senden Risikoschutz: Dank der 365-Tage-
Zufriedenheitsgarantie  konnen Sie die
Leistung unserer Gerate ein ganzes Jahr
lang testen. Wenn Sie nicht Uberzeugt sind,
erhalten Sie Ihr Geld zurlick. Unser enga-
giertes Serviceteam ist jederzeit fur Sie da.
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Energieeffizient und wissenschaftlich
bestatigt

Das Tratson Kalkschutzgerat ist besonders
energieeffizient und benotigt deutlich weni-
ger Energie als herkdmmliche Systeme. Sei-
ne Wirksamkeit wurde in einer an der ETH
Zlrich eingereichten Dissertation wissen-
schaftlich nachgewiesen. Diese kompakte
und leicht installierbare Losung kommt
ohne teure Umbauten oder jahrliche War-
tung aus.

FIll TRATSON

ENK-QF .

Tratson vereint Tradition mit Innovation und
setzt auf hochste Qualitdt und Verantwor-
tungsbewusstsein. Es steht fir eine Revo-
lution im Kalkschutz und passt sich Threm
Lebensstil an. Mit Tratson investieren Sie
in ein geslinderes Leben, den Schutz lhres
Eigentums und eine nachhaltige Zukunft.
Eine Losung, die jeder Haushalt verdient.

Mitglieder der eev profitieren von
einem exklusiven Rabatt von 35 %.
Greifen Sie jetzt zu und geniessen Sie
die Vorteile von Tratson!

Kontakt:
Tratson AG, 5413 Birmenstorf, Tel. +41 44 212 22 31
info@tratson.ch, www.tratson.ch

Q¥ TRATSON
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Installation

ecoheat Vitrea - Die perfekte Losung fiir Zusatzwarme

Effizienz trifft Stil

Die ecoheat Vitrea ist mehr als eine Heizung - sie ist eine stilvolle Erganzung fiir jedes
Zuhause oder Gewerbeobjekt. Hergestellt aus hochwertigem Glas in Deutschland, vereint sie
modernes Design mit zuverlassiger Infrarottechnologie. Dank ihrer kratzfesten und robusten
Verarbeitung sorgt sie fiir langlebige Eleganz und Effizienz in jedem Raum.

Die ideale Losung fiir Ubergangs-

und Zusatzwarme

In Rdumen, in denen keine Warmepumpen-
heizung installiert ist, spielt die ecoheat
Vitrea ihre Starken aus. Sie bietet eine fle-
xible und effiziente Warmequelle fir Arbeits-
zimmer, Hobbyrdume, Ferienwohnungen
oder Badezimmer. Durch die direkte Infra-
rotwdrme wird der Raum in kirzester Zeit
angenehm warm - ideal fur kalte Tage oder
den Ubergang zwischen den Jahreszeiten.
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Energieeffizient und nachhaltig

Die ecoheat Vitrea ist GEG-konform und
erfillt die Okodesign-Richtlinie. Mit der inte-
grierten ESHC-Technologie (Enhanced Sur-
face Heat Control) wird die Warme gezielt in
den Raum abgegeben, ohne unnétige Ener-
gieverluste. Das macht sie zu einer umwelt-
freundlichen und kosteneffizienten Wahl,
die speziell fir den punktuellen Einsatz oder
als Erganzung zu bestehenden Heizsyste-
men konzipiert ist.

Intelligente Steuerung fiir

maximalen Komfort

Das ecoheat Sensus Funk-Thermostat
ermoglicht eine prdzise Temperaturrege-
lung und sorgt fir ein individuell anpass-
bares Wohlfihlklima. thre Kunden kénnen
Energie sparen, ohne auf Komfort zu ver-
zichten - eine smarte Lésung flr moderne
Anspriche.

Attraktiv fiir Elektriker

Die ecoheat Vitrea erweitert Ihr Angebot
um eine innovative Zusatzheizung, die
sich durch einfache Integration, Quali-
tat und Zuverldssigkeit auszeichnet. Fur
Raume ohne zentrale Heizung ist sie eine
durchdachte Ergénzung, die lhre Kunden
schatzen werden. Die funfjdhrige Garantie
unterstreicht dabei die Langlebigkeit und
Qualitat des Produkts.

Bieten Sie lhren Kunden die ecoheat Vitrea -
die elegante Glasheizung fir Effizienz und
Komfort. Ideal fir Raume, die zuséatzliche
Warme bendtigen!

Profitieren Sie als eev-Mitglied und sichern
Sie sich exklusive Vorteile beim Kauf der
ecoheat Vitrea.

Kontakt:
ecofort AG, 2560 Nidau, Tel. +41 3232231 11
info@ecofort.ch, www.ecofort.ch

e ccofort
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Die smarte Losung fiir Wasche

und Raumklima

Installation

Der original secomat Raumluft-Waschetrockner steht fiir die intelligente Art der
Waschetrocknung und die Airsec Kondensationsentfeuchter sorgen fir eine effektive
Optimierung des Raumklimas. Beide Produktfamilien kombinieren technologische
Innovation und Energieeffizienz, um den Alltag zu erleichtern.

secomat - Waschetrocknen neu
gedacht

Der secomat Raumluft-Waschetrockner
setzt neue Massstébe in der Waschetrock-
nung. Er Uberzeugt durch den Einsatz des
umweltfreundlichen R1270
sowie eine energieeffiziente Technologie,
die im Vergleich zu Vorgangermodellen
eine Stromersparnis von bis zu 33% (Modell
secomat 8) ermoglicht. Gleichzeitig schont
die sanfte Lufttrocknung empfindliche
Stoffe wie Seide, Kaschmir oder Qutdoor-
Ausrlstung, ohne deren Funktionalitdt zu
beeintrachtigen. Dank seiner intelligenten
Steuerung erkennt der secomat automa-
tisch, wenn Wasche aufgehéangt wird, startet
eigenstandig den Trocknungsprozess und
schaltet sich ab, sobald die Wasche tro-
cken ist. Mit der benutzerfreundlichen seco-
mat-App lasst sich die Waschetrocknung
bequem planen und Uberwachen - jeder-
zeit und von tberall.

Kéaltemittels

Die Vorteile des secomat:

B Energieeffiziente und umweltschonende
Technik

M Intuitive Bedienung dank intelligenter
Steuerung

W Natirliches Kéltemittel

W Schonende Trocknung fir maximale
Textilpflege

B Entwickelt in der Schweiz

Airsec - Die Losung fiir ein gesundes
Raumklima

Feuchtigkeit und Schimmel gehéren mit
den Airsec Kondensationsentfeuchtern der
Vergangenheit an. Mit den Modellen Airsec

Flash Nr. 02, M&rz 2025

3, 7 und 12 kdnnen Sie sich auf leistungs-
starke Luftentfeuchter verlassen, die auch
unter anspruchsvollen Bedingungen zuver-
lassig fur die gewlinschten Entfeuchtungser-
gebnisse sorgen - egal ob in Hobbyrdumen,
Waschklchen oder Wohnraumen.

Die Gerate Uberzeugen durch ihre kompakte
Bauweise, die Energieeffizienzklasse A und
das umweltfreundliche Kaltemittel R290.
Automatische Uberlaufsicherungen sorgen
fur einen sicheren Betrieb.

Vorteile der Airsec Entfeuchter:

B Hohe Entfeuchtungsleistung fir alle
Raumgréssen

B Umweltfreundlich und energieeffizient

W Kompakte und mobile Bauweise

B Schutz vor Schimmel, Rost und Faulnis

Gemeinsam fiir das Wohlbefinden

Der secomat Raumluft-Wéschetrockner und
die Airsec Kondensationsentfeuchter sind
das perfekte Duo, um Wéasche schonend zu
trocknen und das Raumklima zu optimie-
ren. Sie sorgen nicht nur fir ein angenehmes
Zuhause, sondern tragen auch zur Langle-
bigkeit von Kleidung und Mobiliar bei.

——
. . ———

Kontakt:
Kriiger + Co. AG, 9113 Degersheim, Tel. +41 71 372 82 82
info@krueger.ch, www.krueger.ch

y KRuGER 4
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Beleuchtung

Runter mit den flackernden FL-Rohren

So meistern Sie den LED-Umstieg

Sie erhalten immer mehr Anfragen, FL-R6hren durch LED zu ersetzen, und mochten Ihren
Kunden die ideale Losung bieten? Mit vier Umstiegsmoglichkeiten und unserem Rundum-
Service sind Sie perfekt vorbereitet. Von Formularen bis Technik - LEDVANCE unterstitzt Sie

bei jedem Schritt.

FL-Rohren sind seit 2023 passé, und die
Umstellungsauftrage  kommen. Welche
Moglichkeiten gibt es und welche machen
fur Sie als Elektroprofi Sinn? Das sind die
vier Losungen:

© 1:1-Austausch - schnell,
unkompliziert, fertig

Ersetzen Sie die alte FL-Rohre 1:1 durch eine
passende LED-Tube - vorausgesetzt, das
Vorschaltgerét ist kompatibel. Ihr Vorteil:
einfach rein, anschalten und fertig. Ihre Kun-
den freuen sich Uiber die glinstigste Losung,
und Sie sparen Zeit fir den nachsten Auf-
trag. Wichtig: Vorher prifen, ob das Vor-
schaltgerat passt.
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© Umverdrahtung auf 230V -
Kompatibilitatsprobleme vermeiden
Keine Lust auf Kompatibilitdts-Bingo? Dann
konnen Sie die Leuchte direkt auf 230V
umverdrahten. Dabei wird das Vorschaltge-
rat entfernt und die LED-Tube direkt an die
Netzspannung angeschlossen. Das redu-
ziert das Risiko von Stérungen und sorgt flr
eine zuverlassige, moderne Losung. Denken
Sie daran: Sie benotigen eine neue Konfor-
mitatserkldrung und ein Typenschild - die
Vorlagen bekommen Sie natirlich bei uns.

© Upgrade mit DALI-System - unsere
Empfehlung

Die FL-Rohren werden durch DALI-Tubes
ersetzt: dimmbar, notstromfahig, kleinspan-

LL
O
Z
s
=
=

nungssicher und mit frischer Elektronik. Ihre
Kunden profitieren von moderner Licht-
steuerung, und Sie kdnnen die Installation
schnell und sicher umsetzen. Auch hier gilt:
Konformitatserklarung und  Typenschild
nicht vergessen.

O Neue Leuchte, neues Licht -
Komplettinstallation

Wenn die bestehende Installation veraltet
ist, lohnt es sich oft, die gesamte Leuchte
auszutauschen. Damit bieten Sie lhren Kun-
den die neueste LED-Technologie und eine
komplett neue Beleuchtungsanlage. Beach-
ten Sie bei Einbauleuchten die Deckenaus-
schnitte und prifen Sie, ob es passende
Ersatzmodelle fir Spezialleuchten gibt.

lhr Rundum-Service

Egal, ob 1:1-Austausch oder DALI-System -
LEDVANCE unterstitzt Sie mit den richtigen
Produkten, Typenschild-Vorlagen, Konfor-
mitatserklarungen und Etiketten. Bei Fra-
gen stehen Ihnen unsere Experten gerne zur
Seite.

Licht ins Dunkel bringen?

Kontaktieren Sie uns gleich oder laden sie
einfach die benotigten Vorlagen herunter -
so bringen Sie lhre Kunden garantiert zum
Strahlen!

ledvance.ch/wechsel-auf-led
Kontakt:

LEDVANCE AG, 8406 Winterthur, Tel. +41 52 525 25 25
kundenservice@ledvance.com, www.ledvance.ch

LEDVANCE
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JETZT ZU

LED WECHSELN!
BEVOR DIR DAS
LICHT AUSGEHT

LEDVANCE BIETET
DIR 4 OPTIONEN
FUR DEN UMSTIEG
AUF LED

WIR UNTERSTUTZEN
DICH GERNE MIT
VORLAGEN FUR
DEN UMBAU

DER LEUCHTEN

UNSERE
EMPFEHLUNG

v

NEUINSTALLATION
LEUCHTE

Leuchten wechseln auf LED

UMVER-
DRAHTUNG 230V

Fluoreszenzréhre mit 230V-LED
Tubes tauschen

1:1 AUSTAUSCH

Fluoreszenzréhre tauschen
mit passender LED Tube

Fluoreszenzréhre gegen
LED Tube und Gerét tauschen

+ VORTEIL TECHNIK

Einfacher 1:1-Austausch
bei kompatiblen
Vorschaltgeraten

+ VORTEIL ENDUSER

Kostengulnstigste Variante

+ VORTEIL TECHNIK

Keine
Kompatibilitatsprobleme
Keine «alte» Elektronik mehr

+ VORTEIL ENDUSER

Giinstige L6sung

VORTEIL

Sicherheit durch
Kleinspannung auf Fassung
Komplett neue Elektronik
On/Off und DALI dimmbar
Notstrom-tauglich

VORTEIL

Gunstige Lésung
Alle elektronischen
Komponenten sind neu

+ VORTEIL TECHNIK
Neueste LED-Technologie

+ VORTEIL ENDUSER

Komplett neue
Beleuchtungsanlage

-+ VORTEIL ELEKTRIKER/IN -+ VORTEIL ELEKTRIKER/IN VORTEIL -+ VORTEIL ELEKTRIKER/IN
Schneller Austausch Lésung mit geringem Sichere Lésung mit Kein Umbau der Leuchte
Arbeitsaufwand geringem Arbeitsaufwand
Dimmbar und notstromtauglich
ZU BEACHTEN ZUBEACHTEN ZU BEACHTEN ZU BEACHTEN

Bei Einbauleuchten: Bestehenden
Deckenausschnitt prifen

Bei Spezialleuchten: Priifen,
ob Ersatzleuchten méglich sind

Konformitatserklarung und
neues Typenschild ndtig

Kompatibilitat der
Vorschaltgeréte prifen

Konformitatserklarung und
neues Typenschild nétig




Beleuchtung

Verolight AG

Swiss Label-Zertifizierung als Qualitats-

siegel fur Schweizer Produkte

Die Verolight AG hat fiir ausgewahlte Produkte die Swiss Label-Zertifizierung erhalten. Dieses
Gutesiegel steht flir Schweizer Qualitat, Tradition und Nachhaltigkeit. Mit der Einhaltung
strenger Kriterien wie einem hohen Schweizer Wertschopfungsanteil bekraftigt Verolight ihr
Engagement fiir die lokale Wirtschaft und Umweltfreundlichkeit.

Die Verolight AG hat einen neuen Meilen-
stein erreicht: die Zertifizierung ausgewahl-
ter Produkte mit dem Swiss Label. Dieses
traditionsreiche Gltesiegel, erkennbar an
der ikonischen Armbrust, steht seit Uber
100 Jahren fir Schweizer Wertarbeit und
fordert das Bewusstsein fir die nationale
Qualitat.

Swiss Label zertifiziert nur Unternehmen,
die strenge Kriterien erfillen. Dazu gehort,
dass mindestens 70% der Herstellungskos-
ten industrieller Produkte in der Schweiz
Diese Anforderungen gewahr-
leisten, dass das Swiss Label nicht nur ein
Symbol, sondern ein echtes Versprechen fir
Qualitadt und Nachhaltigkeit ist.

anfallen.
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Die ausgezeichneten Produkte von Verolight
- darunter das LED-nach-Mass-Sortiment
und weitere innovative Beleuchtungslésun-
gen - verbinden modernste Technologie mit
traditionellen Werten. Sie bieten Kunden
mehr als nur Licht: hochste Qualitatsstan-
dards, lokale Produktion und aktive Star-
kung der Schweizer Wirtschaft.

Mit der Zertifizierung zeigt Verolight ihr
Engagement fur Nachhaltigkeit: Kirzere
Transportwege reduzieren den ©kologi-
schen Fussabdruck, und die Forderung
lokaler Arbeitsplatze starkt den Wirtschafts-
standort Schweiz. Kunden, die auf Produkte
mit dem Swiss Label setzen, unterstiitzen
diese Werte und profitieren gleichzeitig von
hervorragender Produktqualitat.

Die Swiss Label-Zertifizierung spiegelt die
Haltung der Verolight AG wider: Innova-
tion im Einklang mit Tradition, Qualitét und
Nachhaltigkeit - fir die Schweiz und die
Zukunft.

Kontakt:

Verolight AG, 6260 Mehlsecken

Tel. +41 62 552 22 00, vertrieb@verolight.com
www.verolight.com

®
verolight
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HELUX Bonuspartner profitieren direkt

So gewinnen alle beim Ersatz
der Notlichtanlage

Beleuchtung

Ein Ersatz der Beleuchtung steht an in einer Uberbauung in Spreitenbach. Da es sinnvoll ist,
gleichzeitig auch die Notbeleuchtung zu erneuern, hat der ausfiihrende Elektriker mit HELUX
einen kompetenten Partner hinzugezogen. Eine kundenorientierte Entscheidung, bei welcher

alle Beteiligten gewinnen.

VERFLRREAREIRRFARRA R ARETRR AR AR ARRIA | §REITRRRY
L LTRLLIRE LR R LTI EEARETA LR LA ERETLAN L ||
&

GENESIS Ersatzsystem von HELUX - ein Alleskénner
fir den Kunden

fur Notbeleuchtungslésungen hinzu.

Flash Nr. 02, M&rz 2025

B Gemeinsam schliessen wir das Projekt erfolgreich ab.
B Sie erhalten eine Kommission als Dank fur lhren Aufwand.

Scannen Sie den QR-Code fiir weitere Informationen:

Die 2008 fertiggestellte Uberbauung in
Spreitenbach umfasst eine Tiefgarage,
ein Restaurant und 15 Wohnungen. Beim
Erneuern der Beleuchtung hat der Elektriker
vorgeschlagen, auch gleich die Notbeleuch-
tung zusammen mit HELUX zu sanieren.
HELUX unterstitzt ihre Bonuspartner bei
der Ausfiihrung und entschadigt den Akqui-
se-Aufwand mit einer Kommission, zum
Nutzen fur alle.

Egal, welcher urspriingliche Hersteller
Die zu ersetzende Anlage ist nicht von
HELUX: kein Problem!
Fremdanlagen im Wartungsportfolio von
HELUX bestehen die Fachkompetenz und
die Losungen, Anlagen jeglicher Hersteller
zu ersetzen. Grosser Gewinner ist der Kunde,
der Alternativen zum bisherigen Anbieter
erhalt. Dank HELUX sind technisch und wirt-
schaftlich fihrende Losungen keine Utopie
mehr.

Dank hunderter

Direkt profitieren als HELUX Bonuspartner!

HELUX anerkennt Ihren Aufwand, dem Kunden die beste technische und wirtschaft-
liche Losung anzubieten und belohnt Sie mit dem Bonuspartner Programm:

M Sie ziehen HELUX als Notlichtexperte und Lieferant

Flexibilitdt bei der Leuchtenwahl

Fur die Uberbauung in Spreitenbach hat sich
der Kunde zusammen mit dem Elektriker
entschieden, die Allgemeinleuchten Uber
den Grosshandel zu beziehen und diese auch
als Sicherheitsleuchten mit der Notlichtanla-
ge zu betreiben. Kein Problem! HELUX pruft
gratis die Notlichtkompatibilitat der Leuch-
ten mit der Zentrale und das, obwohl HELUX
eigene kompatible und gleichzeitig glinstige
Allgemeinleuchten im Sortiment hat. Das ist
gelebter Kundennutzen.

Projektbegleitung von A bis Z

Nicht nur bei der Uberbauung in Spreiten-
bach, sondern bei jedem Projekt begleitet
HELUX Elektriker und Endkunden vor, wah-
rend und nach der Projektumsetzung: Von
der Auswahl der technisch und wirtschaft-
lich besten Losung bis hin zur zuklnftigen
Betreuung der Notlichtanlage. Mehr dazu
erfahren Sie durch das Scannen des QR-
Codes.

Kontakt:

Helux AG, 8152 Glattbrugg

Tel. +41 58 521 05 05, Fax +41 58 521 05 19
info@helux.ch, www.helux.ch

HELUX

Gessler Schweiz
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Haushaltsgerate

Die ersten Waschetrockner, fiir die

auch die inneren Werte zahlen

Die SuperLuxe Waschetrockner von Electrolux verfiigen liber die einzigartige
3DScan-Technologie, mit der mehrschichtige Kleidung auch im Inneren grundlich
getrocknet wird - einschliesslich dicken Daunenjacken.

In den kalten Wintermonaten sind wir
besonders froh um die warmenden Winter-
jacken. Nach dem Waschen kann es leider
passieren, dass die Daunenjacke nicht mehr
so warm ist wie vorher. Das liegt daran, dass
beim Trocknen an der Luft die einzelnen
Daunen nicht ebenmdssig getrocknet wer-
den, sondern aneinander kleben bleiben.
Dadurch wird die Warmeisolation deut-
lich reduziert. Mit der innovativen 3DScan-
Technologie von Electrolux gehort dieses
Problem der Vergangenheit an.

30% warmer dank innovativer
3DScan-Technologie

Im Gegensatz zu herkdmmlichen Wasche-
trocknern, mit denen nur die Textilober-
flaiche erfasst wird, misst die 3DScan-

So warm wie am ersten Tag — dank 3DScan-Technologie

30

Technologie erstmals die Feuchtigkeit
auch im Inneren der Kleidung und passt
die Trocknungszeit automatisch an. Dies ist
insbesondere bei dicker und mehrschich-
tiger Kleidung wie Daunenjacken ein ent-
scheidender Vorteil. Sie werden aussen und
innen komplett getrocknet und behalten
dadurch eine bis zu 30 % héhere Warmeiso-
lation™ als beim Trocknen an der Luft. Die
Kleidung fuhlt sich nach dem Waschen so
warm und sanft an wie am ersten Tag.

Auch andere Textilien von Baumwolle Uber
Synthetik bis hin zu Wolle, 100% Seide und
sogar Outdoor-Bekleidung trocknen die
Electrolux SuperLuxe Waschetrockner mit
Prazision und Sorgfalt. Ubrigens erfiillen
alle Modelle die hochsten Anforderungen in
puncto Energieeffizienz und gehdren somit

F -

b 3 n‘é
30% hohere Warmeisolation als beim Trocknen

an der Luft

der Klasse A+++ an. Flr einen schonenden
und nachhaltigen Umgang mit lhrer Klei-
dung und den Ressourcen unserer Welt.

Electrolux App - der clevere Ratgeber
Die Electrolux App bietet eine einfache und
clevere Hilfestellung, um die Kleidung opti-
mal zu pflegen. Der intuitiv zu bedienende
Pflege-Ratgeber empfiehlt stets das richtige
Programm und sendet die Informationen
automatisch an den Waschetrockner, sofern
die Maschine mit dem hauseigenen Wi-Fi-
Netz verbunden ist. Das Gerdt kann sogar
bequem Uber die Electrolux App mit dem
Smartphone gesteuert werden. Was will
man mehr?

*Thermische Funktionalitat, die als Warmedammung im
trockenen Zustand bestimmt ist. Die Warmeddmmung ist
unter den Bedingungen des Analyseverfahrens gewéhrleistet:
Umgebung bei 21°C (70°F), normale Bellftung bei 0,1 m/s
Luftbewegung.

Kontakt:

Electrolux AG, 8048 Zirich

Tel. +41 44 405 81 11, Fax +41 44 405 82 35
www.electrolux.ch

[{] Electrolux
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entfernung auf dem Markt be

pei 30°C." Saubere Wasche
in nur 49 Minuten - mit bis zu 30 % weniger Energie.?

Schnell, supereffizient und sanft. Genau wie Marco

wmen von 1 Stunde bei 30°C..
ehr als 30% Energie im Vergleich



Haushaltsgerate

Das Kiihlsortiment in SMS-Norm bei der FORS AG

Die unsichtbaren Frischhalter der Kiliche

Ein Kuhlschrank ist weit mehr als nur ein Aufbewahrungsort fiir Lebensmittel - er ist das
Herzstiick jeder modernen Kiiche. FORS erweitert sein Kiihlsortiment um Modelle in der
55er-Breitennorm. Diese standardisierten Gerate wurden speziell entwickelt, um sich nahtlos
in jede Schweizer Kiiche einzufiigen. Mit der Einfuhrung dieser neuen Produkte unterstreicht
FORS sein Engagement, praktische und passgenaue Losungen fir den Alltag zu bieten.

Hohenverstellbare Montagehilfen -
Passform leicht gemacht
Die  hohenverstellbaren

Montagehilfen
machen die Installation jetzt noch einfacher
und praziser. Dank ihrer flexiblen Hohen-
anpassung konnen Kiichenfronten passge-
nau angebracht werden - selbst bei unter-
schiedlichen Einbauhdhen oder speziellen
Anforderungen. Das sorgt nicht nur fiir einen
perfekten Look in der Kiiche, sondern spart
auch wertvolle Zeit bei der Montage.
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Soft Close - der kleine, aber feine
Unterschied

Es sind die unscheinbaren Details, die im
Alltag den Unterschied machen. Dank der
Soft Close-Technologie schliessen die Tiren
der Kihlschrénke nahezu lautlos und ohne
Kraftaufwand. Selbst wenn die Tir mit
schweren Flaschen oder vollen Behéltern
beladen ist, bleibt alles sicher an Ort und
Stelle. Das schitzt nicht nur den Inhalt, son-
dern verlédngert auch die Lebensdauer der
Turmechanik.

Ohne Gefrierfach - noch mehr Platz

fiir Lebensmittel

Fir Haushalte, die viel Platz fir frische
Lebensmittel bendtigen, sind die neuen
Modelle ohne Gefrierfach die ideale Wahl.
Sie bieten einen grossziigigen, durchgehend
nutzbaren Stauraum - perfekt fur grossere

-

Mengen, wie sie bei Familienessen oder Fei-
ern bendtigt werden. Von frischen Salaten
hin zu Getrdnken und Snacks findet alles
seinen Platz. Natlrlich sind auch klassi-
sche Varianten mit integriertem Gefrier-
fach erhéltlich, falls kompaktere Losungen
gefragt sind.

Dynamische Kiihlung - fiir frische Luft
Die hochentwickelte dynamische Kihlung
sorgt flr eine gleichmaéssige Verteilung der
kihlen Luft im gesamten Kuhlschrank. Das
Ergebnis? Auf jeder Ablage herrschen opti-
male Bedingungen, damit Lebensmittel
langer frisch bleiben. Egal, wo Obst, Gemiise
oder andere Vorrate platziert werden - die
dynamische Kihlung sorgt stets flr kons-
tante Temperaturen.

FORS bietet 5 Jahre g \
Garantie auf Haushalt- \z 5 & "FORS
und Profigerate. \\44“4«//

Kontakt:
FORS AG, 2557 Studen, Tel. +41 32 374 26 26
info@fors.ch, www.fors.ch

FAFORS
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Fiir alle etwas dabei FORS

Das Sortiment der FORS AG wachst weiter und wurde um Kuhl- www.fors.ch
und Gefrierschranke in SMS-Norm erganzt. Mit den neuen 55er-

Grossen haben wir nun fiir jede Schweizer Kiiche das passende

Geréat. Entdecken Sie jetzt das Sortiment.

a ' / \
Erfahren Sie meh i].pe'r"” o \‘/}/ Q}'/ FORS
die neuen SMS-Geréte. \(“ zip)/




Haushaltsgerate

Nachhaltiger, innovativer und preislich noch lukrativer

Das neue ELITE-Exklusivsortiment von
Liebherr punktet in allen Einzelheiten

Ab Friihling 2025 ist das neue Liebherr ELITE-Sortiment flr eev-Mitglieder erhaltlich. 16 Modelle
fir alle Kundenbedurfnisse stehen zur Auswahl - darunter als Premiere ein attraktiver Wein-
kuhlschrank. Alle Modelle haben eines gemeinsam: Sie Giberzeugen mit bester Energieeffizienz,
innovativer Liebherr-Ausstattung und einem lukrativen ELITE-Partner-Einkaufspreis.

Weinliebhaber aufgepasst: der WTS
165 EEV passt in jedes Zuhause
eev-Mitglieder kdnnen ihrer Kundschaft neu
den perfekten Weinkihlschrank anbieten.
Mit seiner idealen Hohe von 165 cm und
einer Breite von 60 cm verschonert das edle

Modell in BlackSteel-Gehduse sowie Steel-
Interior jedes Wohnumfeld. Weinliebhaber
werden auf ihre Kosten kommen. Denn gan-
ze 131 Bordeauxflaschen finden auf den sie-
ben Ablageflachen (davon in Présentations-
bord) optimal und sicher Platz. Zusétzlich
besticht der WTS 165 EEV mit zwei Tempe-
raturzonen, SmartDevice-Box, UVProtect-
Plus, TempProtectPlus, HumiditySelect und
VibrateSafe.
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Massiv verbesserte Energieeffizienz
und Komfortmerkmale

Das Euro-Sortiment umfasst neu funf Ein-
baugerate fur die 122 und 178 cm Nische.
Die Modelle imponieren mit verbesserter
Nachhaltigkeit. So ist der neue Einbau-Kuhl-
schrank IKBbi 178 EEV mit BioFresh beson-
ders nachhaltig und erreicht mit seinem
Energieverbrauch von 0,284 kWh/24h die
Top-Energieeffizienzklasse B. Bei diesem
Modell profitieren eev-Kundinnen und Kun-
den von der 10 Jahre Liebherr-Hersteller-
garantie. Diese gilt bei Liebherr auf alle Ein-
baugerdte in Energieeffizienzklasse A und
B sowie auf alle freistehende Kuhl-Gefrier-
kombinationen in den Klassen A, B und C.

Mehr Auswahl beim Gefrieren
Neu stehen funf attraktive Gefrierschranke
in den Geratehohen von 185, 165, 145 und
125 cm zur Verflgung. Besonders der Kleins-
te erfahrt ein interessantes Upgrade was die
Nachhaltigkeit und den Komfort betrifft.
So verfuigt der GN 125 EEV neu Uber Ener-
gieeffizienzklasse B sowie die beliebte und
praktische Funktion EasyTwist-Ice und ldsst
sich neu dank SmartDevice-Box mit der
Liebherr-App steuern.

Jetzt bestellen: Liebherr ELITE-
Sortiments-Prospekt

Alle ELITE-Exklusivmodelle begeistern mit
gewohnter Liebherr-Qualitat, einige Gera-
te erfahren im Frihling sogar eine lukrative
Einkaufspreissenkung. Uberzeugen Sie Ihre
Kunden und bestellen Sie den neuen ELITE-
Exklusivsortiment-Prospekt 2025. Liebherr:
fur Frische ohne Kompromisse.

Kontakt:
Liebherr-Export AG, 5415 Nussbaumen AG
sales.hau.ch@liebherr.com, home.liebherr.com
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Passend fiir jede Kiiche

Haushaltsgerate

Neue Miele Unterbau Kuhl-, Gefrier-
und Weinschranke

Das Uberarbeitete Sortiment an Unterbaugeraten bietet hochste Flexibilitat fur die Kiichen-
planung, einschliesslich der neuen Hohe von 86 bis 92 cm, die auf den Trend hoherer Arbeits-
platten reagiert. Der schnelle Einbau ermdglicht eine effiziente Kiichenplanung. Sie passen
ideal in jede Kiiche, lassen sich einfach montieren, sind vernetzbar mit Miele@home und
Uberzeugen durch ihre Ausstattung. Das Sortiment Unterbaugerate umfasst Kiihl-, Gefrier-

und Weinschranke.

Das minimalistische Sockeldesign hat ein
kleineres Llftungsgitter und hohenverstell-
bare Sockelleisten. Vier verstellbare Stell-
fusse sorgen fiir eine optimale Ausrichtung.
Kuhl- und Gefriergerate kdnnen auch Side-
by-Side platziert werden.

Kiihlschranke

Die Gerate verfligen Uber eine moderne
intuitive FreshTouch-Steuerung, DailyFresh
fur 2x langere Frische und SoftClose (Refe-
renceklasse). Das FlexiBoard und die neuen,
ebenfalls teilbaren Tlrabsteller sorgen fir
extra Flexibilitdt im Innenraum.

Das neue Miele Unterbau-Sortiment

Gefrierschranke

Die beiden Modelle sind ebenfalls ausge-
stattet mit der modernen intuitiven Fresh-
Touch-Steuerung mit integriertem Licht,
SoftClose und dank NoFrost-System muss
nie mehr abgetaut werden.

Weinschranke

Beste Lagerbedingungen fir Weine, auch
auf begrenztem Raum. Zur perfekten Wein-
lagerung braucht es optimale Bedingungen:
Luftfeuchtigkeit  (ActiveHumidity),
Schutz vor schadlichem UV-Licht und vor
Gerlichen aus der Umgebungsluft, dazu

ideale

B Alle Gerate erflllen hochste Anspriiche an Funktionalitat, Design und Bedienkomfort:
W Kuhlschranke mit und ohne Gefrierfach, einer davon mit praktischem Auszugswagen

W Zwei Gefrierschranke mit NoFrost-System

B Weinschranke mit einer und zwei Temperaturzonen

W Sie sind ab Mitte April 2025 lieferbar.
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eine konstante Temperatur und vibrations-
arme Lagerung. Alle Bedingungen erflllt
Miele mit den neuen Unterbau-Weinschran-
ken. LED-Lichtleisten und dimmbare Préa-
sentationsbeleuchtung setzen die Weine in
Szene. Sie sind zusétzlich in der neuen Hohe
86 bis 92 cm erhéltlich.

Mehr Infos unter www.miele.ch

Kontakt:
Miele AG, 8957 Spreitenbach, Tel. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch, www.miele.ch
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Haushaltsgerate

Modernste Produktion trifft auf

wegweisende Haushaltsgerate

Haier Europe setzt weiterhin Massstabe in der Haushaltsgeratebranche durch innovative
Technologien und nachhaltige Produktion. Der Industriepark in Eskisehir, Turkei, ist das
Herzstiick dieser Strategie. Als grosstes Produktionszentrum von Haier Europe kombiniert
der Standort modernste Fertigungstechnologien, nachhaltige Prozesse und herausragende
Produktentwicklung. Im Fokus steht das Premium-Segment mit einem breiten Portfolio an
Haushaltsgeraten wie Backofen, Kochfeldern und Geschirrspulern, die durch Qualitat und

Technologie liberzeugen.

Technologie, Design und
Nachhaltigkeit im Einklang

Die Geschirrspilproduktion in Eskisehir
verdeutlicht Haier’s Engagement in For-
schung, Entwicklung und Umweltfreund-
lichkeit. Mit Gber 85 Millionen Euro inves-
tiert und einer Kapazitat von einer Million
Einheiten pro Jahr setzt die neue Fabrik
einen wichtigen Meilenstein. Fortschrittli-
che Automatisierungssysteme, Leckageer-
kennung und vollstdndige Ruckverfolgbar-
keit der Komponenten garantieren héchste
Standards. Die Nutzung von Solarpaneelen
und energieeffizienten Technologien zeigt
den Einsatz fir einen kleineren &kologi-
schen Fussabdruck.

Haiers grosstes Produktions- und
Exportzentrum in Europa
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Highlight 2025: der neue Haier
Geschirrspiiler Xynergy SERIES 6

Ein Highlight aus Eskisehir ist der neue
Geschirrspuler Xynergy SERIES 6. Dieses
Modell verkorpert die Verbindung von inno-
vativen Technologien, exzellentem Design
und Nachhaltigkeit. Dank revolutiondrem
Warmepumpensystem erreicht er die Ener-
gieeffizienzklasse A-30%, eine der hochsten
auf dem Markt. Dieses System kombiniert
elektrische Heizelemente mit Warmerlck-
gewinnung aus der Umgebungsluft, was
eine erhebliche Einsparung von Energie
ermoglicht.

Acht fortschrittliche Spritharm-Technologien
wie der Dual-Power- und X-Spray-Arm garan-
tieren optimale Abdeckung und Reinigung.
Das Time-Info-Light projiziert die verbleiben-
de Zykluszeit auf den Boden, wéhrend die
gleitende TlUrmechanik nahtlos in Kiichen-
mobel integriert wird. Ein hochauflésendes
Display mit 25 Sprachen rundet die Benutzer-

--

Verflgbar ab April 2025: Haier Geschirrspler Xynergy SERIES 6

freundlichkeit ab. Ein Modell, das Funktiona-
litat und Stil perfekt verbindet.

Nur durch nachhaltige Innovation
gelingt smarte Zukunft

Haier zeigt, wie technologische Innovation
und Nachhaltigkeit Hand in Hand gehen.
Mit erweiterten Produktionskapazitadten und
der Weiterentwicklung seiner Produkte ver-
folgt das Unternehmen konsequent seine
Vision, zu den Top drei der Haushaltsgeré-
tehersteller Europas zu gehéren. Kunden
profitieren von energieeffizienten, hochwer-
tigen Losungen, die den Alltag erleichtern
und Ressourcen schonen.

Kontakt:
Haier Switzerland AG, 6340 Baar, Tel. +41 41 785 40 40
info-ch@haier-europe.com, www.haier.ch
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Kia EV3 - elektrisch flir alle

Mit dem neuen EV3 erweitert und demokratisiert Kia die Elektromobilitat. Als dynamischer
Kompakt-SUV und neuestes Modell der Kia EV-Reihe macht der EV3 ein vollelektrisches,
innovatives SUV-Erlebnis fiir die ganze Schweiz zuganglich.

Mit dem Kia EV3 ist ein kompakter vollelek-
trischer SUV entstanden, der in seinem Seg-
ment neue Massstabe setzt. Vom mutigen
und progressiven Design Uber das flexible
und benutzerfreundliche Interieur bis hin
zur klassenbesten Reichweite von bis zu
605 km nach WLTP.

Maximaler Komfort

Im gerdumigen Innenraum sorgt der Kia EV3
mit vielen hilfreichen und praktischen Funk-
tionen fur ein Maximum an Komfort und Fle-
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xibilitat. So verflgt die elegante Mittelkon-
sole Uber einen schwenkbaren Tisch und
einen individuell anpassbaren Stauraum.
Und Uber das aufgerdumte, schwebende
Display lassen sich samtliche Medien intui-
tiv via Touchscreen — oder auch mit Voice
Control - steuern.

Umweltschonend weiterkommen

Nachhaltigkeit ist bei Kia durch fortschritt-
liche Technologie eine Selbstverstandlich-
keit. So bringt Sie der neue EV3 bis zu 605 km

Dienstleistungen

weit (WLTP) und erméglicht ein Aufladen der
Batterie von 10 bis 80% in rund 31 Minuten.
Zudem ist er mit einer Reihe hochmoderner
Sicherheits-, Fahr-, Komfort- und Ladefunk-
tionen ausgestattet, die bisher nur grossen
Elektro-SUVs vorbehalten waren. Auch hat
der EV3 wie sein grosser Bruder der EV9 die
nachhaltigen Top Ten verbaut - Bauteile
aus recycelten oder Bio-Materialien.

Erfahren Sie mehr: kia.ch

Kontakt:
Kia Schweiz AG, 5745 Safenwil
www.kia.ch

LD
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Dienstleistungen

Renault 5 E-Tech electric und Alpine A290
sind «Car of the Year 2025»

Der erste Renault 5 hat zu seiner Zeit Millionen von Familien durch einschneidende
Veranderungen begleitet. Mit seiner Vielseitigkeit, seiner Genligsamkeit und seiner
Raffiniertheit hat er zahlreiche Herausforderungen gemeistert - und ist dabei zu einem
echten Star und einer Ikone der Marke geworden.

Den ersten Pluspunkt sammelt der Renault 5
E-Tech 100% electric zweifelsohne mit sei-
nem auffalligen Design. Es zieht die Auf-
merksamkeit sowohl derjenigen auf sich,
die die ikonischen Merkmale des Original-
modells wiedererkennen, als auch der Jin-
geren, die sich von der Modernitat und den
Individualisierungselementen  angezogen
fuhlen.

Die Originalitat des ersten Renault 5, den
Status als Pop-lkone und seine populdre
Ausstrahlung - all das lasst der neue Renault
5 E-Tech 100% electric wiederaufleben. Er
wurde entwickelt, um Fahrspass zu bieten,
das tagliche Leben zu erleichtern und auch
um Geld zu sparen. Er bietet ein noch nie
dagewesenes Fahr- und Lebensgefihl und
ermoglicht einen elektrischen Lebensstil
mit Technologien, die in diesem Segment
bahnbrechend sind: das integrierte OpenR
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link Multimediasystem mit Google, den Ava-
tar Reno, bidirektionalem Ladegerat und
vieles mehr.

Uber das serienmassige 11-kW-Ladegerat
lasst sich die 52-kWh-Batterie an AC-Lade-
stationen in 3 Stunden und 13 Minuten von
15 auf 80 Prozent aufladen. An DC-Schnellla-
destationen, die sich beispielsweise entlang
der Autobahnen finden, kann der Renault
5 E-Tech Electric in Verbindung mit dem

110-kW-Antrieb und der 52-kWh-Batterie
mit bis zu 100kW Ladeleistung geladen
werden. Bei der Version mit 90-kW-Motor
und 40-kWh-Batterie betragt die Lade-
leistung 80 kW. In beiden Féllen dauert es
nur 30 Minuten, um die Batterie von 15 auf
80 Prozent aufzuladen.

Zur Markteinfihrung verfligt der Renault
5 E-Tech 100% electric Uber die 52 kWh-
Lithium-lonen Batterie «Comfort», die eine
WLTP-Reichweite von bis zu 410 Kilome-
tern ermoglicht. Seit Ende 2024 ist auch
eine «Urban-Batterie mit 40 kWh und einer
WLTP-Reichweite von bis zu 312 Kilometern
bestellbar.

Kontakt:
RENAULT SUISSE SA, 8902 Urdorf
fleet@renault.ch, www.renault.ch
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Dienstleistungen

«Thomus Bike World» mit breitem Angebot

Seit 34 Jahren steht «Thomus» aus Oberried bei Bern fiir Velo-Hightech aus der Schweiz. Nun
wird die erfolgreiche Unternehmensgeschichte um ein wichtiges Kapitel erganzt. «Thomus»
hat von der Migros das Velogeschaft und dessen Mitarbeitende ibernommen. Anfang Marz
haben die 13 Filialen in der ganzen Schweiz wieder ihre Tiren gedffnet. «Thomus Bike World»
bietet ein breites Angebot an Velos, Kleidung und Zubehor, umfassende Testmoglichkeiten
und ist Treffpunkt fir Velofreundinnen und -freunde.

Die ersten Kundinnen und Kunden des
17-jahrigen Thomas «Thému» Binggeli
sind noch Nachbaren und Freunde. Doch
der Bike-Bauernhof entwickelt sich schnell
zum Kennertipp in der Veloszene Schweiz.
Hier werden Velos entwickelt, designt
sowie massgeschneidert zusammengebaut
und es treffen sich Velofreundinnen und
-freunde zum Austausch oder fir gemein-
same Rides. Da immer mehr Kundinnen
und Kunden zum Bike-Bauernhof gereist
sind, eroffnet «Thomus» 2011 im Zent-
rum von Bern den ersten Shop. Es folgen
weitere Flagshipstores in Zirich, Kriens,
Gstaad, Schaan und Lenzburg. Seit meh-
reren Jahren hat «Thomus» ein eigenes
Mountainbike-Rennteam mit Spitzenfahrern
wie Mathias Flickiger, Lars Forster und
Alessandra Keller.

Néaher bei den Menschen

Dieses Jahr baut «Thémus» das Filialnetz
weiter aus mit der Ubernahme von «Bike
World» von der Migros. Die 13 Standorte
haben vor ihrer Wiedereréffnung am 1. Marz
unter dem Namen «Thdmus Bike World» ein
komplettes Re-Design erhalten, damit das
Velo ge- und erlebt werden kann. Die Shops
sind Dorfplatz fir Velofreunde und -clubs,

begriissen zu diirfen:

Lausanne: 6. bis 8. Marz
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Payerne, Volketswil, Muri: 13. bis 15. Marz

Pratteln, Affoltern am Albis, Baden: 20. bis 22. Marz
Ebikon, Schlieren, Zuchwil: 27. bis 29. Marz 2025
Wadenswil, St. Gallen, Winterthur: 3. bis 5. April 2025

Melden Sie sich jetzt an: E

bieten umfassende Testmoglichkeiten und
vor allem einen Top-Service wie Reparatu-
ren und Bikefitting (die Anpassung des Velos
an jeden Korper).

Das Angebot umfasst neben den Bikes von
«Thémus» die schnellen E-Bikes TWINNER
und Stromer wie auch Velos von Trek,
Scott, Cube, Cresta sowie die Kindervelos
von Woom. Auch bei der Bekleidung setzt
«Thdmus Bike World» neben den Eigenmar-
ken auf gefragte Brands wie X-Bionic, Vaude
oder Gorewear. Wer Schuhe will, kann wah-
len zwischen solchen von Shimano, Scott,

Wir freuen uns, Sie bei unseren attraktiven Er6ffnungs-Events

330

Giro und Five Ten. Die Helme kommen von

Giro und Scott. Und eben: Wer noch unsi-
cher ist, testet zuerst mal ausfuhrlich.
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Kontakt:

Thomus AG, 3145 Niederscherli (Oberried)
Tel. +41 31 848 22 00,

info@thoemus.ch, thoemus-bikeworld.ch

“THAMUS

BIKE WORLD
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Marketing und Service

ELITE Exklusivmodelle 2025

Nutzen Sie das kostenlose Marketingpaket
zur Bewerbung lhrer ELITE Exklusivmodelle

Profitieren Sie von der sympathischen Kampagne und dem umfassenden Marketingpaket zur
Bewerbung lhrer ELITE Exklusivmodelle. Mit den personalisierten Werbemitteln machen Sie
Ihre Kunden garantiert auf lhr Unternehmen aufmerksam. Denn: Sie sind immer in ihrer Nahe.

Das Sortiment der ELITE Exklusivmodelle
umfasst eine grosse Markenvielfalt flhren-
der Hersteller, ist ausschliesslich fir unsere
Mitglieder und lhre Kunden erhaltlich und
beeindruckt mit einem hervorragenden
Preis-Leistungs-Verhaltnis. Dank der Exklusi-
vitat und den dusserst attraktiven Einkaufs-
konditionen konnen Sie der Konkurrenz
bestimmt entgegentreten. In Kombination
mit Ihren Zusatzleistungen bieten Sie Ihren
Kunden ein attraktives Gesamtpaket aus
exklusiven Gerdten und kompetentem Ser-
vice. Damit Sie Ihre Kunden von den ELITE
Exklusivmodellen Gberzeugen kdonnen, ste-
hen Ihnen verschiedene Werbemittel kos-
tenlos zur Verfligung.

Damit Sie lhre Kunden
von den ELITE Exklusiv-
modellen iiberzeugen
konnen, stehen lhnen
kostenlose Werbemittel
zur Verfiigung.

Verkaufsprospekt A4

Damit Ihre Kunden ihren Kaufentscheid auf
Basis von Ubersichtlichen Informationen
treffen konnen, geben wir Ihnen mit dem
Verkaufsprospekt der ELITE Exklusivmodel-
le ein attraktives Instrument an die Hand.

Weitere Informationen

Personalisieren Sie den Prospekt - so wird
lhr Unternehmen direkt mit den ELITE
Exklusivmodellen in Verbindung gebracht.
Egal, ob Sieihn in der Region streuen lassen,
punktuell versenden oder in lhrem Fachge-
schaft auslegen.

Plakate fiir den Passantenstopper

Die kostenlosen Plakate fir Ihre Kunden-
stopper sind in verschiedenen auffallenden
und frischen Motiven verfigbar und machen
lhre Kunden auf sympathische Weise auf
lhre Angebote aufmerksam. So sorgen sie
fir Frequenz in lhrem Fachgeschaft. Als

www.eev.ch [Login] | Haushaltsgerdte | ELITE Exklusivmodelle
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Elektroprofi der Region sind Sie nah bei
lhrer Kundschaft. Spielen Sie diesen Trumpf
aus und bestellen Sie jetzt Ihre kostenlosen
Verkaufsunterlagen!
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Marketing und Service

Websites: Von der Stange oder vom Profi?

Immer haufiger ploppt sie auf: Die Werbung flir Websites aus dem Baukastensystem.
Machen Baukasten-Websites professionelle Webdesigner tatsachlich tberfliissig?
Erfahren Sie hier, was es zu vergleichen gilt und wie die Vor- und Nachteile der beiden

Moglichkeiten aussehen.

Text: Karin Hofbauer

Was ist ein Baukastensystem?

Eine vereinfachte Form des Content
Management Systems (CMS), mit dem jeder
«schnell» und einfach eine Website erstellen
kann. Es besteht aus fertigen Design-Vorla-
gen (Templates), deren Elemente mit weni-
gen Klicks eingebunden werden kénnen.

Vorteile Baukastensystem

@ Esist keine Installation notwendig.

@ Der Nutzer muss nicht programmieren
kodnnen.

@ Grosse Auswahl an Designvorlagen.

@ Geringe Startkosten.

Nachteile Baukastensystem

@ Sperzifische Anpassungen der Website
sind kaum maglich.

@ Gefahr von bereits verwendetem Design
bei anderen Websites - viele Websites
im Internet sehen ahnlich aus.

& Die Kosten sind wiederkehrend und die
Preise oft Uberteuert.

@ Die Website kann nicht bei einem ande-
ren Anbieter weiterverwendet werden.

Vorteile Werbeagentur

@ Individuelles, hochwertiges auf die Firma
zugeschnittenes Design.

@ Verlassliche Fixkosten bei der Erstellung,
danach keine wiederkehrenden Kosten
mehr.

@ Support und individuelle Kunden-
betreuung.

@ Weitere Dienstleistungen wie Foto-
shooting, Textkreation oder Kontakt-
formular einfach verfugbar.
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Fazit: Wenn Sie eine qualitativ hochwerti-
ge Website brauchen, dann vom Profi. Sie
ist lhre Visitenkarte im Netz, reprasentiert
lhr Online-Geschéaft und ist 24/7 fur Ihre
Kundschaft da. Professionelle Agenturen
verstehen den Wert Ihrer Website, arbeiten
sehr eng mit ihren Kundinnen und Kunden
zusammen, sind stets bereit zu helfen und
bieten kontinuierlich Unterstltzung, auch
nach der Fertigstellung Ihrer Website.

Die eev als Werbeagentur

Seit Uiber 100 Jahren setzen wir uns flr eine
starke Elektrobranche ein. Dies macht uns
zu einem kompetenten Werbepartner mit

der nétigen Branchenkenntnis, welche wir
in unsere Arbeit einfliessen lassen. Lange
Erkldrungen fallen weg, Sie sparen Zeit und
Geld. Unser Team aus Kommunikationspro-
fis, Grafikern und Textern sorgt flr eine pro-
fessionelle und termingerechte Umsetzung.
Websiteangebote und Beispiele finden Sie
hier: https://web.eev.ch

Kontaktieren Sie uns fiir eine unverbindliche Offerte:

Sebastian Michel, +41 31 380 10 20

Weitere Informationen
www.eev.ch | Werbung
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Profitieren Sie von unserer
langjahrigen Erfahrung

Die Schweizerische Elektro Elite Consulting AG (FINMA F01085551) steht den Mitgliedern der
eev in samtlichen Versicherungsfragen zur Verfugung. Sie wurde zwar «erst» im Jahr 2000
gegriindet und ist weit von den uber 100 Jahren des Bestehens der eev entfernt. Aber die
drei Mitarbeitenden im Versicherungsbereich weisen zusammen doch eine langjahrige Bran-
chenerfahrung aus.

Nutzen Sie dieses Wissen, um

sich im Schadenfall unterstitzen zu lassen.

Ihre aktuelle Situation mit einer kostenlosen Versicherungsanalyse zu Uberpriifen. Entdecken Sie dabei allfallige
Versicherungsliicken und sparen Sie bei den Pramienrechnungen.

Ihre Krankentaggeld-Versicherung mit Rahmenvertragskonditionen abzuschliessen.
Ihre Betriebshaftpflichtversicherung in Bezug auf den Schutz und die Pramien zu optimieren.

die Fragen zu stellen, auf die Sie bis heute keine Antworten erhalten haben.

Da wir ausschliesslich fiir eev-Mitglieder titig sind, kennen wir die Bediirfnisse und die Losungen fiir die Branche.

Rufen Sie uns an, wir sind fir Sie da!

Andreas Bach Christian Egeli Angelos Kalantzopoulos

Versicherungsfachmann Leiter Versicherungen Kundenberater Versicherungen
FINMA F01043753 FINMA F01085557 FINMA F01163098
a.bach@eev.ch c.egeli@eev.ch a.kalantzopoulos@eev.ch
+41 31 38010 33 +41 313801021 +41 313801028

Beratungssprache: DE Beratungssprachen: DE / FR (&) g/~ reiis Beratungssprache: FR
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Installation

@ ccofort

ecofort AG
Birkenweg 11, 2560 Nidau

Tel. +41 32322 31 11
info@ecofort.ch, www.ecofort.ch

Elektro-Material AG
Juchstrasse 9

8048 Zurich

Tel. +41 44278 11 11
www.elektro-material.ch

=]

Feller AG

Postfach

Bergstrasse 70
CH-8810 Horgen

Tel. +41 844 72 73 74

customercare.feller@feller.ch M’

www.feller.ch e ——

Sole)(is”

Solexis SA
Rue de Galilée 6, Y-Parc, 1400 Yverdon-les-Bains

Tel. +41 24 426 36 36, info@solexis.ch
www.solexis.ch

Bezugsquellen

Haushaltsgerate

QY TRATSON

Tratson AG

Mellingerstrasse 19, 5413 Birmenstorf
+41 44 212 22 31, info@tratson.ch
www.tratson.ch

E] Electrolux

Electrolux AG
Badenerstrasse 587
8048 Zurich

Tel. +41 44 405 8111
info@electrolux.ch
electrolux.ch

WAGO Contact SA

Rte de I'Industrie 19, 1664 Domdidier
Tel. +41 84 020 07 50, Fax +41 26 676 75 75
info.switzerland@wago.com, www.wago.ch

FAFORS

FORS AG, Schaftenholzweg 8, 2557 Studen
Tel. +41 3237426 26
info@fors.ch, www.fors.ch

y KRuGER §

Kriiger + Co. AG

Winterhaldenstrasse 11,9113 Degersheim
Tel.+417137282 82

info@krueger.ch, www.krueger.ch

Weidmiiller <_

Weidmiiller AG

Rundbuckstrasse 2, 8210 Neuhausen am Rheinfall
Tel. +41 52 674 07 07, Fax +41 52 674 07 08
www.weidmueller.ch

Haier

Haier Switzerland AG

Neuh Baar, Tel. +41 41
> aier-europe.com, www.haier.ch

Beleuchtung

Liebherr-Export AG

General-Guisan-Strasse 14, 5415 Nussbaumen
Tel. + 41 56 296 11 11, sales.hau.ch@liebherr.com
home.liebherr.com

OTTCFISCHER

Otto Fischer AG Elektrogrosshandel
Aargauerstrasse 2 8010 Zirich T +41 44 276 76 76
F +41 44 276 76 86 info@ottofischer.ch ottofischer.ch

SECOMP AG | Grindelstrasse 6 | 8303 Bassersdorf
Tel.+41 44 511 87 00 | Fax +41 44 511 87 05
verkauf@secomp.ch | www.secomp.ch
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LEDVANCE AG

In der Au 6

8406 Winterthur

Tel. +41 52 525 25 25

www.ledvance.ch

EETT

Tel. +41 56 417 27 61
domesticsales@miele.ch
www.miele.ch

Miele AG
Limmatstrasse 4
8957 Spreitenbach

HELUX

Gessler Schweiz

Helux AG, Industriestrasse 44, 8152 Glattbrugg
Tel. +41 58 521 05 05, Fax +41 58 521 05 19
info@helux.ch, www.helux.ch

Verolight AG
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